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“Someday our grandchildren will have to go to a museum

to see what poverty looked like”

Muhammad Yunus
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Introduccidn

En los ultimos afios, las Microfinanzas se han convertido en un tema de gran interés para varios
investigadores, fundamentalmente por su rol inclusivo: brindar a las personas de bajos recursos sin
acceso al sistema financiero formal la posibilidad de formar, emprender o impulsar pequefios
negocios a fin de generar sus propios ingresos.

El presente trabajo se propone determinar, a partir del analisis de documentos empiricos, si los
logros que se le atribuyen a las microfinanzas y que fueron los impulsores de su desarrollo, se
observan en la practica o si aln son una asignatura pendiente. En este sentido, nos referimos a la
reduccion de la pobreza, al empoderamiento de la mujer y a la reduccién de la informalidad
financiera.

En el primer capitulo presentaremos el marco tedrico: vamos a definir conceptos relacionados con
las microfinanzas y a comentar cudl fue su origen. A continuacidén vamos a exponer algunos criterios
utilizados en la clasificacién de instituciones microfinancieras (IMFs) y los microcréditos, y a plantear
las diferencias principales entre las microfinanzas y la banca tradicional. Por ultimo, vamos a
exponer si existe o no un trade off entre la busqueda de eficiencia de las IMFs y el alcance a los mas
pobres.

En el segundo capitulo vamos a exponer algunos datos recientes de la base Mix Market sobre
cuantas IMFs existen, con cuantos prestatarios operan y qué volumen de cartera de préstamos
manejan.

En el tercer capitulo vamos a desarrollar tres temas que se debaten en la literatura: si el acceso a
los servicios microfinancieros aumenta el empoderamiento de las mujeres, si es una herramienta
que alivia la pobreza, y si contribuyen en la reduccidn de la informalidad. Debido a que la region del
Sur de Asia concentra gran parte de las IMFs del mundo y un 92% de prestatarias mujeres, hemos
decidido focalizar parte del andlisis en esta regién.

Los trabajos que se revisaran en esta seccién son los de Garikipati (2011) y Holvoet (2005) para
medir el empoderamiento de las mujeres, Donou-A con Sylwester (2015) y Attanasio et al (2015)
para medir efectos en los indicadores de pobreza, e Islam, Nguyen y Smyth (2014) sobre el impacto
de las IMFs en la informalidad.

Por ultimo vamos a concluir sobre los desafios que deberan enfrentar las IMFs hacia el futuro y
sobre los logros obtenidos hasta el momento.



Capitulo 1

Marco tedrico

En los ultimos afos, las Microfinanzas se han convertido en un tema de gran interés en varios paises
de América Latina, fundamentalmente por su rol inclusivo: brindar a las personas de bajos recursos
sin acceso al sistema financiero formal la posibilidad de formar, emprender o impulsar pequefios
negocios a fin de generar sus propios ingresos.

Sus inicios se atribuyen al programa impulsado por Muhammad Yunus, un economista y banquero
bangladesi condecorado con el Premio Noble de la Paz en el afio 2006 por ser el creador del Banco
Grameen, que ofrecia microcréditos a las personas mds desfavorecidas de las zonas rurales de
Bangladesh. Ademas de su rol financiero, el “Banco de los Pobres” tenia un rol social inclusivo aun
mas importante.

El mantra de Yunus fue premiar el espiritu empresarial asociativo, rechazando los subsidios como
forma de vida, propio de los programas gubernamentales. El disparador de su proyecto fue la
carencia de garantias de la poblacién mas pobre; él mismo otorgaba créditos sin garantias, que
funcionaban con la presién de un grupo asociativo que vigilaba el cumplimiento comunitario de la
deuda. Sus prestatarios fueron desde un principio las mujeres y jévenes emprendedores.

Podemos definir a las microfinanzas como servicios y productos financieros orientados a atender
una necesidad insatisfecha en los sectores mas pobres de la economia. Esta necesidad encuadra
tanto cuestiones financieras (demanda de crédito) como econdmicas (ingresos insuficientes), que
desencadena malos indicadores de bienestar relacionados con la salud, la educacidn, vivienda, etc.
Estos servicios son ofrecidos a través de Instituciones Microfinancieras (IMFs), que conforman una
opciéon para aquellas personas que no pueden obtener un crédito o una cuenta en instituciones
financieras convencionales, como bancos comerciales, debido a que no retnen ciertos requisitos,
fundamentalmente los relacionados con las garantias.

Por este motivo, y como sostienen Delfiner, Pailhe y Perén (2006), las IMFs utilizan otras
metodologias crediticias, generalmente intensivas en trabajo e informacion, y dependen de
referencias sobre el caracter de la persona, de contratos de responsabilidad solidaria y del acceso
condicionado a préstamos de largo plazo, mas que de una garantia fisica y documentacion formal.

Clasificacién de las IMFs

Las Instituciones Microfinancieras (IMFs) pueden clasificarse bajo diferentes criterios. Uno de ellos
es el que se basa en la formalidad y regulacion, como el planteado por Ledgerwood (1999):

Instituciones formales: serian aquellas que estan sujetas no solamente a las leyes y
regulaciones generales sino, ademads, a supervision y regulaciones bancarias especificas;

Instituciones semiformales: son entidades registradas sujetas a todas las leyes relevantes,
incluyendo la ley comercial, pero son informales porque, con pocas excepciones, no estan
sujetas a regulacién y supervision bancaria;
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Instituciones informales: son proveedores a los que no aplican ni leyes especificas bancarias
ni leyes comerciales generales y cuyas operaciones ademas son tan informales que muchas
veces las disputas que puedan surgir en la relacion con ellos no pueden arreglarse
recurriendo al sistema legal.

Como sostiene Gutierrez (2009), podemos considerar que las microfinanzas son aquellas que se
sitian un paso por delante de la informalidad, pero que cubren las necesidades a las que el mercado
financiero tradicional no da respuesta.

Existe otro tipo de clasificacidn, planteado por Salomén (2011): las IMFs llamadas “up grading” y
“down grading”. La primera es la opcion de las organizaciones no bancarias, como las ONGs, que
buscan ofrecer servicios financieros a sectores excluidos y rednen ciertos requisitos de manera tal
que pueden ser reguladas por un érgano oficial y pueden acceder a los ahorros del publico. La
segunda, en cambio, busca que las instituciones ya reguladas desarrollen metodologias y tecnologia
que les permitan atender las necesidades de los sectores tradicionalmente no atendidos por ellos.

Sin embargo, la clasificacion mas utilizada es la proporcionada por el Microfinance Information
Exchange (MIX), que establece cinco categorias para clasificar las instituciones: Bancos, Bancos
Rurales, Cooperativas de Ahorro y Crédito, Instituciones Financieras no Bancarias y ONGs:

Bancos: Intermediario financiero regulado por un supervisor bancario estatal. Puede dar
uno o varios servicios financieros entre los que se incluyen depdsitos, préstamos, servicios
de pago y transferencias.

Bancos rurales: instituciones bancarias orientadas a clientes que viven y trabajan en areas
no urbanas, y que en general desarrollan actividades relacionadas con la agricultura.

Cooperativas de ahorro y crédito: intermediario sin animo de lucro con base en sus
miembros. Puede ofrecer una amplia gama de servicios financieros incluyendo depdsito y
préstamo para sus participantes. Aunque no esté regulado por una agencia supervisora
estatal, puede estar bajo la supervisidon de un consejo regional o nacional de cooperativas.

Institucion financiera no bancaria (IFNB): instituciones que ofrecen servicios similares a los
de los bancos, pero estan clasificadas en otra categoria. La diferencia en la licencia puede
deberse a menores requerimientos de capital, limitaciones a la oferta de servicios
financieros, o a la supervision por parte de una agencia estatal diferente. En algunos paises
corresponde a una categoria especial creada para las instituciones microfinancieras. Suele
tratarse de instituciones que proceden de una ONGD y se han sometido a regulacién al
crecer de escala y profesionalizarse.

ONG: organizacidn registrada como no lucrativa a efectos fiscales. Sus servicios financieros
son normalmente mas limitados, sin incluir habitualmente los depdsitos. Estas instituciones
no estan por lo general reguladas por una agencia supervisora bancaria.

Las instituciones microfinancieras toman su forma segun la zona geografica en la que se encuentren,
sus actividades, los servicios que ofrecen, sus destinatarios y su objetivo inicial, y con el transcurso
del tiempo algunas cambian su morfologia.



Microcréditos

Los microcréditos son el componente mas importante de las microfinanzas, puesto que ellos son la
esencia de su cartera de préstamos y son los que motivaron su nacimiento. Son pequefios créditos
otorgados en plazos acotados con pagos acordados de manera semanal, quincenal o mensual, con
tasas de interés menores a las utilizadas en el sistema informal. Sin embargo, es importante tener
presente los demas servicios que acompafian estos créditos, para no invisibilizar las posibilidades
de ahorro, medios de pago y seguros (Gutiérrez, 2009).

La metodologia utilizada en el otorgamiento de los créditos también define la forma que toman las
IMFs. Si bien en un principio la modalidad utilizada fue la del grupo solidario, con el paso del tiempo,
se buscaron nuevas opciones que también podian funcionar, incluso ante la ausencia de garantias
reales. Las principales metodologias para proporcionar servicios microfinancieros son los grupos
solidarios y los préstamos individuales (Lacalle, 2008).

Los préstamos grupales tienen como objetivo ofrecer un servicio de crédito a los mas pobres con
una garantia muy especial: la presidn social, y siempre con la finalidad de alcanzar la autosuficiencia
financiera institucional (Lacalle et al, 2010). Consiste en un grupo de entre cinco y ocho personas
unidas por un vinculo comun (vecindad, amistad, etc.) que se organizan en grupo con el fin de
acceder a un servicio de crédito (Otero, 1988). De esta manera se unen para solicitar juntos cada
uno su crédito. Una vez reunidos, reciben capacitacion y asistencia del promotor designado por la
entidad para ayudarles a constituir formalmente el grupo, designar un coordinador, explicarles los
términos y condiciones del préstamo, hacerles entender la responsabilidad del compromiso que
estan adquiriendo, etc. Superado el proceso de revisidn, se concede el préstamo entregando a cada
miembro la cantidad que ha solicitado.

Las caracteristicas principales que presentan estos tipos de crédito son: se basan en una garantia
mutua, los receptores de estos préstamos deben tener una microempresa en funcionamiento o
demostrar que tienen la suficiente capacidad para poner en marcha una actividad econémica,
intentan reducir los costos, operan de manera descentralizada, se ajustan a las necesidades del
cliente y se componen, en su mayoria, por mujeres (Lacalle et al, 2010).

Los préstamos individuales conforman la metodologia mds sencilla y también la mas comun. Casi
todas las instituciones que existen en el mundo la han utilizado alguna vez. En este tipo, el préstamo
es solicitado por una Unica persona, Unica responsable de responder ante la devolucion de los
fondos. La ventaja mds importante de este tipo de préstamos es que se pueden adaptar a la
capacidad de pago vy a las caracteristicas del cliente (Almeyda, 1996). Por regla general, este tipo de
metodologia concede préstamos mas cuantiosos que en el caso de los grupos solidarios o los bancos
comunales.

El tipo de microcrédito que otorgue una institucidn y el contexto en el que lo hace va a determinar
un elemento financiero fundamental: el rendimiento. Los préstamos grupales trabajan con un gran
numero de personas, en su mayoria mujeres, y con montos menores a los préstamos individuales.
Suelen enfocarse mas en el rol social de las microfinanzas y esto influye directamente en los
margenes que obtiene cada institucidn. En la literatura solemos encontrar opiniones que sostienen
que los préstamos grupales tienen menores costos que los individuales (Giné y Dean, 2014); sin



embargo, esto puede depender de una suma de caracteristicas y no simplemente de la metodologia
utilizada.

Microfinanzas vs Banca Comercial Tradicional

Como detallamos anteriormente, la falta de garantias y de documentacién formal es un elemento
distintivo de las microfinanzas. Pero hay una serie de aspectos que las diferencian de las finanzas
tradicionales. En el Cuadro 1 se pueden observar los rasgos distintivos de las Microfinanzas que
adaptaron Delfiner, Pailhe y Perdn (2006) sobre la metodologia crediticia utilizada, la cartera de
préstamos, los costos operativos, la estructura de la organizacion, el fondeo y la clientela.

Cuadro 1

Rasgos distintivos de las microfinanzas

Garantia fisica
Cartera diversificada
Atraso de la cartera comparativamente estable

Area Finanzas tradicionales Microfinanzas
Metodologia Basada en una garantia Basada en las caracteristicas personales

crediticia Requiere documentacién formal Escasa o nula documentacién

Poco intensiva en mano de obra Requiere muchas horas- hombre por

Amortizacidon mensual, semestral o anual préstamo

Amortizacién semanal o quincenal

Cartera de Préstamos con montos variables, algunos con Cartera compuesta por montos pequefios
préstamos montos muy significativos Se emplean técnicas que generan garantias

implicitas
Cartera con baja diversificaciéon
Cartera con atrasos volatiles

Costos operativos

Relativamente bajos
Gastos operativos variados: infraestructura,
personal, servicios, publicidad, etc.

Altos, cuadruplica en promedio los costos de
las finanzas tradicionales
Principalmente gastos de personal

Estructura del
capital y
organizacion

Accionistas institucionales e individuales con
fines de lucro

Institucidn privada autorizada por el érgano
regulador existente

Organizacién centralizada con sucursales en las
ciudades

Fundamentalmente accionistas
institucionales sin fines de lucro

Surgen generalmente por conversion de una
ONG

Serie descentralizada de pequefias unidades
en dareas con infraestructura débil

con niveles de ingreso y educacidon medio-
altos

Fondeo Depdsitos del publico, lineas externas, Principalmente subsidios o préstamos con
obligaciones negociables, etc. facilidades; capital propio. En etapas mas
avanzadas pueden captar depdsitos (de bajo
monto)
Clientela Empresas formales e individuos asalariados Empresarios e individuos de bajos ingresos,

firmas familiares; sin documentacién formal

Fuente: Delfner, Pailhé y Perdn (2006)

Una diferencia que amerita ser detallada es el tipo de garantia utilizada. La eliminacion de la
exigencia de garantias tradicionales, como los inmuebles, o de pruebas de solvencia basadas en
documentos que resultan inaccesibles para quienes se mueven en el ambito informal (ndminas,
contratos, titulos de propiedad) fue un elemento fundamental en los inicios de las microfinanzas.
Por este motivo, y dado que el objetivo primordial de las IMFs es atender a un sector excluido de
sistema financiero, las entidades microfinancieras se vieron obligadas a encontrar un mecanismo
que les permita disminuir el riesgo y aun asi seguir atendiendo al sector mas pobre de la economia.
Una de las alternativas utilizadas fue el uso de contratos de responsabilidad solidaria (préstamos a
un grupo de personas donde el incumplimiento de uno de ellos afecta a todos los miembros).



Inicialmente, la presidn grupal se veia como un sustituto de la falta de garantias. Con el tiempo, y
especialmente por la preferencia hacia los tratos individuales de la mayoria de la poblacidn, se
fueron haciendo necesarias otro tipo de medidas que permitan a las IMF evaluary controlar el riesgo
de sus carteras. Sin embargo, el enfoque individual tiene algunas limitaciones: supone un estudio
que puede ser complicado y costoso caso por caso, no siempre los préstamos se piden para un
desarrollar un negocio y la asimetria de informacidn es mas dificil de resolver.

Cuando se presentan clientes que implican un mayor riesgo para la institucion financiera, aumenta
la probabilidad de observar fendmenos de seleccién adversa y riesgo moral. Vista la falta de
garantias y de informacién, las entidades aumentan la tasa de interés para compensar posibles
pérdidas por clientes que no paguen. El aumento de la tasa genera que clientes con buenos
proyectos se aparten y queden solo los mas riesgosos. Este efecto se conoce como Seleccion
Adversa. Asi también, estos proyectos mds riesgosos tienen altos indices de incumplimiento y no
repago, y sus incentivos a tomar mayores riesgos se acrecientan. De esta forma se incurre en el
Riesgo Moral.

Mas alld de la garantia utilizada, el aspecto que dio origen a las microfinanzas y las apartd de las
instituciones financieras tradicionales fue su rol social. Las microfinanzas son consideradas una
herramienta fundamental en la lucha a favor de la inclusion social y financiera. Robinson (2001)
manifestd que los servicios microfinancieros en general ayudan a personas de bajos ingresos a
mejorar capacidades administrativas, aumentar la productividad, obtener mayores retornos a sus
inversiones, aumentar sus ingresos y mejorar la calidad de vida de las familias.

Eficiencia vs alcance

Proveer créditos a los pobres es una actividad costosa debido a que se trata de pequefios préstamos
con altos costos de transaccion; concentrarse en la divulgacién y expansion de los servicios
financieros puede entrar en conflicto con la busqueda de sustentabilidad. Recientemente se observa
un cambio de enfoque de IMFs del rol social a la eficiencia, que se conoce como mission drift, debido
a la necesidad de cubrir los costos de prestar dinero fuera del ingreso generado de la cartera de
créditos (Mersland y Storm, 2009).

Los desarrollos de la competencia y las nuevas tecnologias también indujeron a las IMFs a cambiar
su comportamiento y ampliar sus servicios y actividades. Esto podria contribuir mejorando la
eficiencia y generando mas recursos financieros para los pobres. De esta manera, los dos objetivos
podrian ser compatibles bajo ciertas condiciones.

El trade-off entre rendimiento (sostenibilidad) y alcance es un tema muy debatido en la literatura.
Un estudio interesante fue desarrollado por Hermes, Lensink y Meesters (2011), quienes intentaron
determinar si existe o no este trade offy, a partir de evidencia empirica, encontraron que la llegada
a los pobres esta negativamente relacionada con la eficiencia de las IMFs. A su vez, descubrieron
que las IMFs con mayor cantidad de prestatarias mujeres son menos eficientes.

Estos autores utilizan una medicién de eficiencia en base al costo por préstamos comparado con el
costo de la mejor practica de IMFs. El costo de eficiencia mide la reduccion de costo que podria



lograrse si una IMFs fuera eficiente. Utilizan datos de MIX (Microfinance Information Exchange) de
435 IMFs del mundo en un largo periodo de tiempo, que va del afio 1997 al 2007.

En sus resultados, encontraron que el coeficiente de monto de préstamo promedio es negativo y
significativo en la eficiencia: es decir, las IMFs que otorgan préstamos de menores montos, en
promedio, son menos eficientes. El coeficiente de género femenino es negativo y significativo: esto
implica que las IMFs que se concentran en prestar dinero a mujeres, son menos eficientes. En cuanto
a la metodologia utilizada, el coeficiente de préstamo grupal también fue significativo pero positivo,
demostrando que no necesariamente los préstamos grupales son mas costosos. El coeficiente de
t6é negativo y significativo, indicando que las IMFs mds antiguas son menos eficientes.

edad resu

Estas parecen no ser muy buenas noticias, considerando que apuntar a una mejora en la eficiencia
implicaria concentrarse menos en los pobres. Algunos autores consideran que no es estricta
responsabilidad de las IMFs abocarse en la reduccién de la pobreza, y que las mismas deben velar
por sus intereses y su sustentabilidad.

Nair (2011) sostiene que, en los ultimos afos, las microfinanzas han dejado un poco de lado el
objetivo social para centrarse mas en el financiero y considera que esto hace necesario que este
ciclo vaya seguido de un periodo de moderacidn, consulta adecuada y racionalizacidn politica, y no
sélo sobre los pros y los contras de las microfinanzas, sino también sobre los pros y los contras de
confiar tan ciegamente en una estrategia de reduccidon de la pobreza basada Unicamente en el
crédito, dejando de lado soluciones estructurales e institucionales mas criticas.
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Capitulo 2

Datos globales

MIX Market es la plataforma de datos lider en la industria para inversores centrados en finanzas
inclusivas en mercados emergentes. La plataforma MIX Market contiene datos esenciales para
comparar el rendimiento de una amplia gama de proveedores de servicios financieros en mas de
100 economias en desarrollo.

En 2015, se reportaron 1033 instituciones microfinancieras a MIX (ver Tabla 2). Estas manifestaron
un alcance de 116.6 millones de prestatarios que tienen acceso a productos de crédito con una
cartera de préstamos de USD 92.4 billones. Estos proveedores de servicios financieros también
tomaron depdsitos de 98.4 millones de depositarios por la suma de USD 58.9 billones.

La region del Sur de Asia continda siendo el drea de mayor cobertura en el sector microfinanciero.
Si bien en los ultimos afos el ritmo de crecimiento disminuyd levemente, a nivel global, las IMFs
registraron un crecimiento anual de 8.6% en la cartera de préstamos y 13.5% en los prestatarios.

Tabla 2

Alcance global y medidas financieras

Region Cantidad Cantidad de % del total Crédito % del Cantidad de % del total de | Depésitos | % del total
de IMF prestatarios de promedio total de depositarios depositarios (USD) m de
activos('000) | prestatarios (UsD) créditos ("000) depdsitos
Africa 193 5778,2 5% 8489,5 9% 17928 18% 9212,1 16%
Este de Asiay 136 16257,5 14% 15063,7 16% 16117,9 16% 7687,2 13%
Pacifico
Este de Europay 136 3082,6 3% 9899,6 11% 5091 5% 7664,3 13%
Asia Central
Latinoaméricay 345 22495,3 19% 38843,2 42% 23708,6 24% 27293,1 46%
El Caribe
Medio Este y 27 2148,4 2% 1352,9 1% 465,1 0% 251 0%
Norte de Africa
Sur de Asia 196 66929,3 57% 18794,1 20% 35109,2 36% 6885,8 12%
Total 1033 116691,3 100% 924429 100% 98419,8 100% 58993,6 100%

Fuente: Elaboracion propia en base a datos de Mix Market

South Asia
92%

Grafico 1

Percentage of Female borrowers

Fuente: MIX Market
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Grafico 2

Rural & Urban Borrowers
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Grafico 3
Credit Product Mix by Gross Loan Portfolio
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A simple vista observamos que el Sur de Asia estaria representando los mayores indices de inclusién
financiera. Posee el 57% de los prestatarios a nivel mundial, con un 92% de prestatarias mujeres
(ver Grafico 1) y un 65% de prestatarios rurales (ver Grafico 2). También es el drea con menores
montos de préstamos en promedio (USD 246). Estos resultados resultan razonables considerando
que fue el lugar de origen de las microfinanzas.

Un indicador que no debemos obviar es el considerable porcentaje de préstamos destinados a micro
emprendimientos que se observa en la regidn del Sur de Asia: el 93% de los créditos que otorgan las
IMFs en esta zona se destinan a desarrollar pequenos negocios, un resultado que muchos relacionan
con la mejora del empleo y la reduccion de la pobreza (ver Grafico 3).
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Capitulo 3

Microfinanzas y el empoderamiento de la mujer

En varios paises en vias de desarrollo, y principalmente en la regién del Sur de Asia, se observan
grandes desigualdades estructurales histéricas. Hay jerarquias determinadas por condiciones
étnicas, castas y religiones, y desigualdades de género que se observan en diferentes estratos
sociales.

Tal como sostiene Kabeer (2005), en un marco de pobreza, la incapacidad econdmica genera tanta
tensién en los integrantes del hogar que derivan en violencia doméstica, altos niveles de
alcoholismo y abandono de sus familias y responsabilidades. Segun la autora, es en este contexto
que surge la necesidad de los servicios financieros, que permitan transformar pequefios pagos en
grandes retiros cuando estos sean necesarios. Los pagos toman la forma de contribuciones regulares
de ahorro y los usan, al igual que los préstamos, en caso de emergencia, escasez, etc.

La mayoria de las IMFs del Sur de Asia lidian permanentemente con mujeres, adoptando diferentes
modalidades de crédito y con diferentes objetivos. Es de esperar que su intervencidn genere algin
impacto econdmico en la vida de las mujeres pobres y también social, ya que, en su mayoria, las
IMFs generan una accién colectiva que les permite conseguir resultados que no podrian lograr por
si solas. Estas instituciones las motivan a iniciar una rutina con personas que sufren la misma
marginalidad y ganan conocimiento sobre su entorno.

A continuacién vamos a exponer algunos estudios realizados en la zona del Sur de Asia sobre el
impacto de las microfinanzas en el empoderamiento de las mujeres. Decidimos enfocar el analisis
en esta regidn debido a que, segln datos del Mix Market, en el afio 2015 el 92% de los prestatarios
de las instituciones analizadas eran mujeres.

Garikipatiy el caso de la India

Supriya Garikipati (2011) examina el impacto del microcrédito en hombres y mujeres de zonas
rurales de la India, cual es el uso que le dan con el paso del tiempo y si el otorgamiento de los mismos
empodera o no a las mujeres. Este estudio a lo largo del tiempo le permite observar si hay
efectivamente una mejora en la calidad de vida de los prestatarios.

Encuentra que mientras los microcréditos tienen poco impacto en las mujeres con el paso del
tiempo, estos ayudan a sus esposos a pasar de empleos asalariados a empleos independientes. Esto
sucede, segln su opinidn, debido a que los préstamos que toman las mujeres son tipicamente
utilizados en aumentar el patrimonio del hombre, principalmente para activos productivos del
hogar. Sus hallazgos indicaron que solo las mujeres que utilizan el crédito en emprendimientos que
son dirigidos por ellas mismas, pueden asignar mds de su tiempo a trabajo independiente.

El apoyo a las mujeres pobres a través de microcréditos se convirtié en algo muy importante para
las estrategias de reduccion de la pobreza. Segin Ackerly (1995), respaldar esta tendencia es una
manera implicita de darle poder a las mujeres que invierten dinero en un emprendimiento exitoso,
gue usan su ingreso para mejorar la nutricion de su familia, educan a sus hijos y participan en mas
decisiones del hogar. Tal como sostiene Harris (2007), esta construccion ideoldgica se ha vuelto tan
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fuerte que varias IMFs solo le prestan a mujeres y cerca del 85% del total mundial de prestatarias
son mujeres.

El programa de microcréditos de la India fue lanzado en 1992 y, como otros programas alrededor
del mundo, su objetivo principal era atender a mujeres de zonas rurales pobres. Utilizaban la
metodologia de préstamos grupales SHG (Self- Help Groups), compuestos por mujeres provenientes
de similares contextos socio- econémicos. Luego de algunos meses de ahorros regulares se elegian
los grupos y se otorgaban los créditos bancarios.

NABARD, el banco rural de la India, proveia el financiamiento a las instituciones prestatarias. Las
tasas de repago eran mayores al 95%. Como sostiene Garikipati, con cerca de 40 millones de clientes
y un crecimiento anual promedio de 112% entre 1999 y 2007, es el esquema de microcrédito mas
grande y con mayor crecimiento del mundo.

En la literatura se encuentran diversas opiniones sobre el impacto de las microfinanzas en la
economia del hogar. Garikipati sostiene que el acceso a los servicios microfinancieros por si solo no
empodera a las mujeres, sino como los mismos son utilizados. Es por ello que este trabajo examina
el impacto del microcrédito en las decisiones de hombres y mujeres a través del tiempo. Se
observaron hogares rurales pobres de la India, donde aproximadamente el 40% de los mismos tenia
a mujeres como cabecera del hogar participando del programa de microcréditos.

Los datos considerados es su analisis comprenden el periodo de 2001 a 2003, dividido en tres
rondas. Parten de un estudio que investiga la participacion femenina en el mercado laboral. En todas
las zonas encuestadas el programa SHG estaba activo. Entre 2001 y 2002 encuestaron a 302 hogares,
donde el 60% ganaba un ingreso mensual que los ubicaba por debajo de la linea de pobreza. Aunque
habia algo de diversificaciéon, la mayoria de las familias tenian ingresos provenientes de la
agricultura.

Para este estudio se categorizaron cuatro actividades: empleo independiente, empleo asalariado,
trabajo del hogar y ocio. En las tablas 22 y 2b se puede ver cémo distribuye cada grupo sus horas
diarias:

Tabla 22

Uso del tiempo de hombres y mujeres (horas por dia)

Activity Male-respondents, n=142 Female-respondents, n=135 t-statistic
Self-employment 6.00 (4.05) 2,66 (3.25) 7.60%**
Wage-work 2.33(3.19) 3.48(3.09) -3.51 %%
Housework 0.50(0.92) 4.30(1.84) -21.64%**
Leisure 9.94(2.04) 8.82(1.32) 5.45%%=

**%* Significant at the 1% level.
Notes: Standard deviations are given between parentheses.

t-statistic compares mean values of variables for men and women in the sample.
Source: Author’s calculations based on household surveys conducted in Kharif 2001 and Rabi 2002.
Note that the total hours do not add up to 24 because time spent on routine tasks like eating and personal
care have not been included.

Fuente: Garikipati, S. (2011)
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Tabla 2b

Uso del tiempo por género y por participacion en el programa (horas por dia)

Male-respondents, n=142 Female-respondents, n=135
SHG Non-SHG  t-statistic SHG Non-SHG t-statistic
Activity n=61 n=81 n=>50 n==85
Self-employment  6.97(4.35) 527(3.66) 2.47%% 270(3.05) 2.64(3.37) 0.10
Wage-work 1.77(3.13)  2.77(3.40) -1.91%  3.58(3.31) 3.42(2.96) 0.29
Housework 0.47(0.83) 0.52(0.99) -0.32 450(1.92) 4.19(1.79) 0.93
Leisure 9.55(2.06) 1023(1.98) -199** 8.73(l.61) 887(1.17) -0.59

* Significant at the 10% level, ** Significant at the 5% level, *** Significant at the 1% level.
Notes: Standard deviations are given between parentheses.

t-statistic compares mean values of variables for men and women in the sample.
Source: Same as Table 1a.

Fuente: Garikipati, S. (2011)

Se puede observar que los hombres utilizan mas horas en empleo independiente y en ocio que las
mujeres. Las mujeres realizan practicamente todo el trabajo en el hogar y, generalmente, trabajan
en relacién de dependencia.

Al clasificar los resultados por participacién en el programa SHG, para el caso de las mujeres, no
encontré grandes diferencias entre aquellas que forman parte del programa y las que no participan
en el mismo. Sin embargo, para el caso de los hombres, aquellos cuyas mujeres participan del
programa, pasan mas tiempo trabajando de manera independiente y menos horas en empleos
asalariados que aquellos cuyas esposas no tomaron créditos del programa SGH. Estas diferencias se
acentlan cuando los individuos pasan mas tiempo dentro del programa. Por lo tanto, la
participacién en el programa parece no ayudar a las mujeres a inclinarse hacia el empleo
independiente pero si a sus esposos, incrementando la brecha de oportunidades entre hombres y
mujeres.

Para ver si los microcréditos modifican esta situacion inicial con el paso del tiempo, la autora
compara un conjunto de hogares que participan del programa de SHG contra otros que no formaron
parte del mismo. La siguiente tabla describe las variables utilizadas por género y por participacion
en el programa SHG:
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Tabla 3

Male-respondents, n=142

Female-respondents, n=135

Variable SHG Non-SHG t-statistic SHG Non-SHG f-statistic
n=61 n=81 n=50 n=85

INDIVIDUAL CHARACTERISTICS

Age 38.46 (8.96) 36.99(9.41) 0.95 35.84 (6.62) 37.89(8.88) -1.42
Education 0.77(0.92) 0.53(0.88) 1.57 0.14 (0.45) 0.06 (0.28) 1.28
Sons 1.23(1.19) 0.99 (0.99) 1.32 1.78 (1.22) 1.56(1.15) 1.03
Daughters 1.08 (1.14) 1.33(1.39) -1.15 1.00 (1.07) 0.92(0.99) 045
H-land 2.74 (4.84) 2.27(3.05) 0.66 1.92 (2.57) 2.01(2.19) -0.23
W-fallback 0.38 (0.49) 0.30 (0.46) 1.01 0.32(0.47) 0.27(0.45) 0.61
HOUSEHOLD CHARACTERISTICS

F-head 0.00 (0.00) 0.01(0.11) -0.87 0.10 (0.30) 0.16 (0.37) -1.04
O-loans 0.21(0.41) 0.25(0.43) -0.47 0.30 (0.46) 0.20 (0.40) 1.32
Dependency  17.18 (12.27) 17.03(9.33) 0.08 14.95(7.70)  19.25(11.06)  -2.42%*
Dwelling 0.21(0.41) 0.16 (0.37) 0.80 0.12(0.33) 0.15(0.36) -0.53
Caste 0.31(0.47) 0.26 (0.44) 0.68 0.36 (0.48) 0.29 (0.44) 1.24
Market 0.59 (0.50) 0.47 (0.50) 1.43 0.68 (0.47) 0.37(0.48) 3.69%**

* Significant at the 10% level, ** Significant at the 5% level, *** Significant at the 1% level.
Notes: Standard deviations are given between parentheses.
t-statistic compares mean values of variables for men and women in the sample.
Source: Author’s calculations based on household surveys conducted in Kharif 2001 and Rabi 2002,

Fuente: Garikipati, S. (2011)

Se observa que las estadisticas para la mayoria de las variables incluidas en el modelo empirico no
difieren mucho al comparar miembros de SHG con no miembros, sugiriendo que los grupos de
tratamiento y control son comparables entre si. La Unica diferencia significativa se da para las
mujeres en las variables Dependencia y Mercado, indicando que aquellas que no formaron parte
del programa vivian en familias numerosas con menor cantidad de personas en el mercado laboral
Yy, a su vez, viven en zonas alejadas de los mercados.

Las siguientes tablas muestran los resultados una vez aplicada la variaciéon en el tiempo. Cada
columna representa una manera de utilizar el tiempo, que examina si la membresia del programa
de crédito afecta el tiempo utilizado por el encuestado en esa actividad en particular. El resultado
central que obtuvo Garikipati (2011) fue que los préstamos otorgados a mujeres afectan el uso del
tiempo de su esposo, que ocupan mucho mas tiempo en un empleo independiente mejor
remunerado y socialmente respetable, y menos tiempo en trabajo asalariado.
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Tabla 4a

3-1 3-2 33 34

Self~employment Wage-work Housework Leisure
PROGRAM RELATED VARIABLE
Duration (est) 0.494 (3.30)*** -0.214 (-2.24)%* 0.007 (0.22) -0.192 (-2.53)**
INDIVIDUAL CHARACTERISTICS
Age’ 0.0001 (1.75)*  -0.001 (-3.23)***  -0.0001 (-0.99) 0.0001 (1.52)
Education -0.237 (-0.59) -0.258 (-1.91)**  -0.129 (-1.36) 0.531 (2.60)***
Sons -0.148 (-0.44) 0.017(0.03) 0.008 (0.11) 0270 (1.56)
Daughters -0.011 (-0.04) 0.055(0.24) 0.076 (1.12) -0.024 (-0.17)
H-land -0.007 (-0.08) -0.075 (-1.71)* 0.008 (0.36) 0.004 (0.09)
W-fallback -0.797 (-1.08) 0.297 (0.50) -0.114 (-0.65) 0.138(0.37)
HOUSEHOLD CHARACTERISTICS
O-loans -0.512 (-0.64) 0.021(0.03) -0.158 (-0.84) 0.086 (0.21)
Dependency -0.071 (-1.93)* 0.053 (1.79)* 0.004 (0.46) 0.016 (0.88)
Dwelling 0.739(0.81) 0.282(0.38) -0.204 (-0.94) -0.351 (-0.75)
Caste 0.061(0.08) -0.391 (-0.62) 0.048 (0.26) -0.176 (-0.44)
Market 0.720(1.07) -0.662 (-1.22) 0.107 (0.67) 0.346 (1.01)
Constant 5.078 (3.84)%%*  4.234 (3.97)*** 0.596 (1.91)* 8.738 (13.01)***
Wald chi-squared (12) 26.37 2547 5.68 16.09
Root MSE 3.799 3.066 0.900 1.932

* Significant at the 10% level, ** Significant at the 5% level, *** Significant at the 1% level.
Note: t-statistics are given between parentheses.
The variable F-head was dropped from the male models due to lack of variation

Fuente: Garikipati, S. (2011)

Tabla 4b
3-5 3-6 37 3-8

Self-employment Wage-work Housework Leisure
PROGRAM RELATED VARIABLE
Duration (est) 0.037(0.27) 0.042 (1.16) 0.011(0.14) -0.046 (0.82)
INDIVIDUAL CHARACTERISTICS
Agé’ 0.001 (2.28)** -0.001 (-2.18)**  -0.000 (-0.13) 0.000 (0.42)
Education 1.23 (1.75)* -1.945 (-2.59)** 0.251(0.58) 0.858 (2.68)%*
Sons -0.287 (-1.12) 0.073 (0.30) 0.258 (1.83)* 0.033(0.32)
Daughters 0.290 (0.93) -0.337(-1.13) 0.015(0.09) 0.013(0.11)
H-land -0.060 (-0.48) 0.023 (0.20) 0.134 (1.93)*  -0.055 (-1.09)
W-fallback 0.345 (0.56) -0.216 (-0.36) 0.287(0.83) 0.0003 (0.00)
HOUSEHOLD CHARACTERISTICS
F-head 0.694 (0.87) -0.215 (-0.28) -0.197 (-0.45) 0.039(0.12)
O-loans -0.165 (-0.25) -0.191 (-0.30) 0.246 (0.67) 0.272 (1.00)
Dependency -0.010(-0.31) -0.016 (-0.53) 0.029 (1.73)* 0.013 (1.00)
Dwelling 0.932(1.12) -0.688 (-0.87) 0.277 (0.60) -0.340 (-1.00)
Caste -0.796 (-1.31) 0.312(0.54) 0.135(0.40) 0.255(1.03)
Market -0.143 (-0.25) -0.193 (-0.35) 0.985 (3.09)%* 0.087(0.37)
Constant 1.381 (0.89) 5.724 (3.88)%**  2.426 (2.84)** 8.373 (13.34)***
Wald chi-squared (13) 15.03 15.03 2332 16.01
Root MSE 3.060 2917 1.690 1.242

* Significant at the 10% level, ** Significant at the 5% level, *** Significant at the 1% level.
Note: t-statistics are given between parentheses.

Fuente: Garikipati, S. (2011)

Los resultados obtenidos coincidieron con las expectativas de la autora. La edad afecta a hombresy
mujeres de manera similar: tiene un efecto positivo en el tiempo empleado en el trabajo
independiente, pero un efecto negativo en el tiempo empleado en el trabajo asalariado. La
educacion tiene un efecto negativo en la cantidad de trabajo asalariado que realizan hombres y
mujeres, sugiriendo que individuos mejor educados pueden tener otras oportunidades de trabajo.
A su vez, tiene un efecto positivo en el tiempo que las mujeres ocupan en trabajo independiente, lo
que sugiere que la educacién puede mejorar la capacidad de las mujeres para buscar nuevas
oportunidades de trabajo.
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La propiedad de la tierra tiene un efecto negativo en el tiempo que ocupan los masculinos en trabajo
asalariado. Tener hijos y la cantidad de tierras que posee el hogar tiene un efecto positivo en el
tiempo que las mujeres dedican a las tareas domésticas, lo que sugiere que la asimetria en torno a
compartir el trabajo doméstico de hombres y mujeres aumenta con el hecho de tener hijos y mas
propiedades.

Para entender en profundidad los efectos, se debe analizar para qué destino utilizé cada individuo
el préstamo. Solo un 15,32 % del total de mujeres utilizé el crédito para su propio emprendimiento.
El 87,3% de estas mujeres mostraron ser mas independientes. Solo el 5% de las que reportaron
utilizar el crédito para activos del hogar, eran independientes. Esto se puede observar en la siguiente
tabla:

Tabla 5
Loan use Own Family farm  Household Consumption  Number of
Market-work enterprise or business assets cases
Self-employment 48 (13.37) 11 (3.06) 2 (0.56) 2 (0.56) 63 (17.55)
Wage-work 7(1.95) 209 (58.22) 34 (9.47) 46 (12.81) 296 (82.45)
Total numbers 55(15.32) 220 (6128) 36 (10.03) 48 (13.37) 359 (100)

Notes: In case of multiple loan uses (9.32%), the primary use is recorded
Percentages are given between parentheses.
Source: Author’s calculations based on household surveys conducted in Kharif 2001 and Rabi 2002.

Fuente: Garikipati, S. (2011)

Garikipati (2011) observé que las mujeres que utilizaron el crédito para su emprendimiento,
ocuparon mas tiempo en el mismo, formaron parte del programa de SHG por mas tiempo, sus
hogares mejoraron y también su status.
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Tabla 6

SHG women (n=359)

Own-use (1=55) Household-use t-statistic
(n=304)

DEPENDENT VARIABLE
Self-employment 0.87(0.34) 0.05(0.22) 23.53%%*
PROGRAM RELATED VARIABLE
Duration 3.61(1.32) 529(3.73) -6.05%%*
Peer-effect 35.64 (20.61) 10.08 (16.56) 8.70%x*
INDIVIDUAL CHARACTERISTICS
Age 34.49(10.67) 30.08(9.19) 2.87%%*
Education 0.15 (0.40) 0.14(0.37) 0.07
Son 0.89 (0.31) 0.87(0.34) 0.46
H-land 0.97 (1.62) 0.44 (0.95) 2.34%*
W-fallback 0.47 (0.504) 0.24 (0.426) 3. 27k
HOUSEHOLD CHARACTERISTICS
F-head 0.13 (0.34) 0.04(0.20) 2.53%*
O-loans 0.11 (0.315) 0.09(0.290) 0.39
Dependency 15.90(9.89) 12.69 (6.70) 2.31%*
Dwelling 0.31 (0.466) 0.13(0.311) 2.80%*
Caste 0.27 (0.45) 0.28 (0.45) -0.06
Market 0.62 (0.49) 0.57(0.50) 0.68

** Significant at the 5% level, *** Significant at the 1% level.
Notes: Standard deviations are given between parentheses.

Fuente: Garikipati, S. (2011)

Una reflexidn interesante que realiza la autora es que las mujeres pobres de las zonas rurales en
paises como la India tienen sus oportunidades limitadas tanto por la pobreza como por el
patriarcado. Las oportunidades que tienen a su alcance se asocian a malos empleos con malas
remuneraciones. La posibilidad de tomar un crédito podria beneficiar a estas mujeres excluidas,
permitiéndoles invertir en activos y mejorando el valor de sus horas de trabajo.

Los resultados de este estudio demostraron que el acceso al crédito por si solo no mejora el valor
del uso del tiempo de las mujeres; lo importante es cdmo utilizan el crédito. Para que su tiempo sea
mas valioso deben invertir el dinero de manera tal que ejerzan un control sobre los bienes
productivos que adquieren.

Este programa demostrd que, si bien algunos créditos se utilizaron para invertir en bienes
productivos del hogar, los hombres terminan siendo los beneficiarios del programa, ya que ellos son
generalmente los propietarios de estos bienes. Los hombres terminan ocupando mas tiempo en
empleos independientes, y solo cuando las mujeres ocupan el crédito en emprendimientos
liderados por ellas mismas tienen una mejora en el uso de sus horas de trabajo que puede
empoderarlas. Por todo esto, es importante que se piensen estrategias que puedan influenciar el
uso de los créditos mas que el acceso por si solo.

Empoderamiento de mujeres: ¢A través de microcréditos o de generacidon de empleo?

Mahamuda Khan (1999) realiza un estudio en Bangladesh sobre el uso de los microcréditos en
mujeres asalariadas y los beneficios que obtienen de los mismos. Realizd encuestas a 341 mujeres
pobres de zonas rurales elegidas al azar para describir la disponibilidad, acceso y atraccién del
crédito para ellas.
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Bangladesh nos presenta un escenario de pobreza con desnutricién crénica, baja expectativa de vida
y discriminacidn por género, que se observa desde el nacimiento y continda durante el transcurso
de toda lavida, donde el acceso a recursos productivos y a oportunidades econdmicas se ve limitado
por creencias y practicas religiosas. Las mujeres son social y econémicamente dependientes de los
hombres, su educacién es considerada irrelevante y son empujadas a aceptar la discriminacion
como algo natural.

Khan (1999) sostiene que mientras los programas microfinancieros se volvieron populares en el
alivio de la pobreza y la promocidn del empoderamiento de la mujer, se demostré que las mujeres
valoran mds un salario que un crédito, por su estabilidad y el beneficio material del ingreso. El 50%
de los créditos que tomaron las mujeres de su estudio, fueron utilizados por otros individuos. Para
ella, sin embargo, esto no implica necesariamente que no se beneficien o necesiten estos servicios
financieros.

Comparando con los resultados que obtuvo Garikipati, estas mujeres pueden estar ocupando el
crédito en un destino que no les genera un ingreso lo suficientemente atractivo y rentable que les
permita abandonar sus empleos asalariados para enfocarse en un emprendimiento propio. Ya vimos
qgue muchas lo utilizan en consumo o en incrementar los bienes de sus esposos. Esto enfatiza la
importancia de influenciar el uso de los microcréditos en lugar de enfocar todas las estrategias en
el alcance.

Holvoet y la toma de decisiones como medida de empoderamiento

Hay diversos resultados sobre si la participacidon en actividades microfinancieras ha implicado un
empoderamiento de la mujer. La toma de decisiones es un indicador de empoderamiento
comunmente investigado. Segin Hashemi y Schuler (1994), ser miembro del Grameen Bank y la
duracion de la membresia tuvo importantes efectos positivos en la participacién en decisiones
importantes dentro de la familia y en aquellas relacionadas con el consumo. Murthy et al (2005)
informaron que los miembros del South Asia Poverty Alleviation Programme (SAPAP), en el caso de
la India, eran muchos mas propensos que los no miembros a reportar decisiones sobre una amplia
gama de temas relacionados con derechos reproductivos.

Holvoet (2005) realizé uno de los estudios de impacto mejor disefiados sobre esta variable. Comparé
patrones de toma de decisiones para tres grupos de Tamil Nadu, utilizando datos de la encuesta de
hogares de la India. Exploré diferentes agencias de toma de decisiones utilizando cuatro categorias
diferentes: mujeres dominan la toma de decisiones, hombres dominan la toma de decisiones, la
norma rige la toma de decisiones, negociacion en la toma de decisiones.

Si bien existen varias diferencias entre cada IMF, hay un elemento que comparten: el género de sus
prestatarios. Algunos autores sostienen que las prestatarias tienen mejores registros de pago
(Hulme y Mosley, 1996; Sharma y Zeller, 1997), lo que mejora la auto sostenibilidad financiera de la
organizacidn, y otros han demostrado que los retornos parecen estar mejor repartidos entre todos
los miembros del hogar cuando son ellas quienes toman el crédito (Pitt y Khandker, 1998).

A pesar de las altas expectativas, la evidencia sobre el impacto de las microfinanzas en el
empoderamiento femenino es mixta. Algunos creen que el acceso del crédito podria potenciar su
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efecto cuando se combina con otros servicios financieros, como el ahorro y los seguros, y con
capacitacidon (Ackerly, 1995). Holvoet (2005) intenta evaluar la importancia del género del
prestatario para los bancos directos, tanto bajo la modalidad individual como la grupal, bajo
diferentes horizontes temporales y practicas organizativas.

Holvoet (2005) planted siete areas de toma de decisiones: uso del préstamo, gastos, administracion
del dinero, asignacién de tareas, asuntos familiares, negocios agricolas e industria artesanal. Las
respuestas se clasificaron en una variable dependiente categdrica “Mecanismo de toma de
decisiones” con cuatro niveles: "la esposa" (etiquetada mdas adelante "Toma de decisiones
femenina"), "el marido" (etiquetado como "toma de decisiones masculina"), "Conjuntamente"
(etiquetado como "negociacidén") y "siguiendo la norma". La ultima categoria implicaba respuestas
como “nadie” o “como todo el mundo lo hace” u otra persona toma las decisiones como la abuela,
el abuelo, etc.

En la Tabla 7 se muestran los resultados. Aunque las decisiones sobre el gasto a menudo se realizan
a través de la negociacion (alrededor del 39%), hombres y mujeres frecuentemente toman
decisiones individuales, en alrededor del 25% y 28% de los casos respectivamente. La toma de
decisiones individuales estd ausente en gran medida en el campo de asignacién de tareas, donde el
comportamiento guiado por la norma es dominante. Decisiones sobre si se deben agrupar los
recursos, quién guardard y administrara el dinero son, en su mayoria, tomadas solo por esposos
(alrededor del 74% de los casos). Asuntos familiares y de negocios agricolas son generalmente
decididos en conjunto. El uso del préstamo generalmente se decide “siguiendo la norma” o por
parte de otros miembros de la familia, aunque también de manera conjunta.
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Tabla 7 (%)

DECISION-MAKING MECHANISM

AREAS OF DECISION- Female Decision- Male Decision-  Bargaining Norm-
MAKING Making Making Fallowing
Loan Use (total), ™ (number of 16.% 17.8 251 40.3
decisions taken) = 1605
IRDP Male 0.4 EL R 18.6 41.6
IRDP Female 7.9 254 16.1 476
TNWDP Myrada Young 209 K4 0.3 403
TNWDP Myrada (OId 3.3 7.7 2332 R
TNWDP Rido Old 22 5.6 322 394
Expenditure (N =1144) 7.8 M5 39.2 85
Control Group 18.8 36.5 2.7 15.1
IRDP Male 14.1 7.6 53.6 4.7
IRDP Female 239 28 34 122
TNWDP Myrada Young 29.1 153 S0 5.6
TNWDP Myrada (d 49.4 11.7 3.7 72
TNWDP Rido Old 7 255 357 6.1
Money Management (N =593) 10.5 74.2 52 10.1
Control Group 3 H6 1 10
IR Male 0 EE) 4 2
IRDP Female 1 i) 4 26
TNWDP Myrada Young 12 74 [i] -
TNWDP Myrada (Id 27 55 11 T
TNWDP Rido Old 0.4 66.7 54 T.5
Kinship and Family Matters 15.5 18.5 34 2
(N =4266)
Control Group 5.5 »n3 394 329
IR Male LR 236 £ 0.5
IRDP Female 10.7 M9 294 39
TNWDP Myrada Young 16.7 1.1 367 356
TNWDP Myrada (OId 249 10.1 302 306
TNWDP Rido Old 216 1R 3.2 244
Time and Task Allocation 5.5 19 11.4 6.1
(N =4506)
Control Group 1.3 64 57 6. 1
IRDP Male 1.5 248 3 6.4
IRDP Female 12 187 8.9 0.2
TNWDF Myrada Young 5.4 132 16.6 61.4
TNWDP Myrada Old 12.5 153 15.5 56.7
TNWDP Rido Old 5.6 16.3 12 fifs.2
Cottage Industry (™ = 285) 9.5 5.6 1.4 215
Control Group 273 73 212 242
IRDDP Male o7 45.6 154 6.2
IRDP Female 13.9 25 306 306
TNWDP Myrada Young 41.2 235 59 9.4
TNWDP Myrada Old 56 22 242 17.6
TNWDP Rido Old 40 40 0 L]
Agricultural Business {N="T07) 19.5 253 3.7 4.5
Control Group 1.6 625 109 25
IRDP Male 53 434 289 x4
IRDP Female 12 46.7 18.7 27
TNWDP Myrada Young 249 13 40.5 1.6
TNWDP Myrada Old n2 233 308 16.7
TNWDFP Rido Old 23 10.2 332 3317

Fuente: Holvoet, N. (2005)

22



Holvoet (2005) utiliza una estrategia mixta con estadisticas de control para corregir cualquier sesgo
de seleccion. Las instituciones que instrumentaron el experimento son el Programa de Desarrollo
Rural Integrado (IRDP) y el Programa de Desarrollo de la Mujer de Tamil Nadu (TNWDP), ambos
otorgan créditos a una tasa de interés del 12% anual para actividades productivas para los hogares
gue se encuentran por debajo de la linea de pobreza. Los elementos principales en el TNWDP es el
uso de grupos de mujeres para canalizar préstamos individuales, la capacitacién sobre desarrollo
empresarial y servicios de bienestar social para miembros del grupo. Las ONGs locales
desempenaban un papel crucial, movilizando a los miembros del grupo y actuando como
intermediarios financieros y sociales una vez que los grupos estan establecidos. Las involucradas en
su investigacion fueron la Agencia de Desarrollo (Myrada) y la Organizacién de Desarrollo Rural
Integrado (Rido) del distrito Morappur.

En este estudio se restringid aun mas la muestra, excluyendo a los hogares que ya habian recibido
algln préstamo a través de IRDP y TNWDP, y limitando la poblacidn de estudio a aquellos hogares
qgue al momento de la encuesta, tenian al menos un marido y mujer presentes. Una vez que
seleccionaron las seis sub-muestras de cincuenta hogares, hicieron un perfil detallado de cada uno
sobre temas relevantes del hogar.

Los datos demostraron que la mayoria de los hogares pertenecian a las castas mas atrasadas,
carecian de tierras, la mayoria de las mujeres eran analfabetas, mientras que, en promedio, el 50%
de los esposos podia leer y escribir.

Sus datos parecen respaldar la evidencia de estudios anteriores (Agarwal, 1994) que indican una
relacidn inversa entre la posicidn de la mujer dentro y fuera del hogar: los hogares que tienen una
mejor posicion social tienden a aplicar normas de género mas estrictas. A su vez, la mayoria de las
beneficiarias del programa no decidieron por si mismas unirse al grupo, mas bien fueron “forzadas”
por sus maridos.

La siguiente tabla muestra los resultados de la regresion:

23



Tabla 8

Importance of Borrower's Gender

Importance of Group Membership

Null-hypothesis: effect of IRDP
Female =effect of IRDP Male

Mull-hy pothesis: effect of TNWDFP Myrada
Young =effect of IRDF Female

Failure to reject

Rejection

Failure to reject

Rejection

Female Decision-Making/Norm-
Following

Male Decision-Making/Norm-
Following

Bargaining/Norm-
Following

EXP(0.919)
FAMEKIN (1.407)
TIMTASK (1.078)
AGRBUS (2.35)
COTIND (1.171)
MONMAN (1.948)
EXP (0.75T)
TIMTASK (0.717)
AGRBUS (1.061)

EXP (0.502)
FAMEKIN (0.731)
TIMTASK (1.052)
AGRBLUS (0.639)
COTIND (1.581)
LOAMN (0.757)

LOAMN (7.35)**

MONMAN (0L058)**
LOAM (0.642)
FAMEIN (06596
COTIND (0.475)*

MONMAN (0L076)**

EXP (1.866)

FAMEIN {1.931)
AGRBUS (2.311)
COTIND (3.082)

EXPi0.751)
TIMTASK (0.803)
COTIND (0.968)

EXP (1.836)
FAMEIN (1.296)
AGRBUS (2.288)

LOAMN (3.162)**
MONMAN (B0.31)**
TIMTASK (6.073)*=

LOAN (0.349)%=
MONMAN (2966)*
FAMEKIN (0.671)*
AGRBUS (0.292)**
LOAN (2.215)**
MONMAN (2.855)*
TIMTASK (2.217)**
COTIND (0.200)%*

Importance of Membership Duration

Importance of Organizational Practice

MNull-hypothesis: effect of TNWDFP
Myrada Old=effect of TNWDP
Myrada Young

Mull-hypothesis: effect of TNWDP
Rido Old =effect of TNWDP
Myrada Old

Failure to reject Rejection

Failure to reject

Rejection

Female Decision-Making/
MNorm-Following

Male Decision-Making)
MNorm-Following

EXP (1.716)
MONMAN (3.568)
FAMEKIN (2.05%)
TIMTASK (1.394)
AGRBUS (1.76d)
COTIND (3.035)

LOAN (1.113)
EXP (0.450)
MONMAN (0.817)
FAMEKIN (0.862)
TIMTASK (1.307)
AGRBUS (2.338)

LOAN (1.84)*

COTIND (0.149)%*

EXP (0.719)
MONMAMN (0.491)
FAMEKIN (0.756)

LOAN (D.613)
EXP (3.023)
MONMAN (1.177)
TIMTASE (0.907)

LOAN (0.609)*
TIMTASK (0.369)**
AGRBUS (0.311)*

FAMEIN (2.798)*
AGRBUS (0.215)**

Bargaining/Morm- LOAN (1.144) LOAN (D.948) TIMTASK (D.600)*
Following EXP (0.415) EXP (1.529)

MONMARN (2.176) MONMAM (0.436)

FAMEKIN (0.862) FAMEIN (1.412)

TIMTASK (1.146) AGRBUS (0.535)

AGRBUS (0.997)

COTIND (4.205)
Neates:

a. T-tests were performed: * differcnces significant at 0.05; ** differcnces significant at 0.01.
b. The following abbreviations have been used: ‘loan use” (LOAN), ‘expenditure’ (EXP), ‘money management’ (MONMAN), ‘family and kinship matters®
(FAMEKIN), “time and task allocation” (TIMTASK), ‘agriculiural business’ (AGRBUS); “cottage industry” (COTIND).

Fuente: Holvoet, N. (2005)

La comparacién del impacto en mujeres y hombres de IRDP ilustra que la canalizacién del crédito a
través de las mujeres les permite obtener una mayor participacién en la toma de decisiones que
estan directamente relacionadas con el uso del préstamo. En comparacion con las esposas de los
beneficiarios masculinos del IRDP, las mujeres que reciben el crédito por su cuenta tienen
aproximadamente siete veces mas probabilidad de tomar decisiones solas.

Para los asuntos relacionados con los familiares, negocios agricolas y la industria artesanal, si
canalizan el crédito a través de las mujeres, aumenta la probabilidad de su participacion en la toma
de decisiones. Sin embargo, los efectos no son suficientemente significativos. También encuentra
evidencia de que los hombres que reciben el crédito son mas propensos a tomar las decisiones solos
que a seguir las normas.
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Holvoet (2005) observd que la membresia de mujeres que reciben el crédito por si sola no es
suficiente para producir un impacto sustancial en los patrones de toma de decisiones.

Los datos expuestos muestran que la forma en que el crédito ingresa al hogar no es muy relevante
para modificar los patrones de toma de decisiones. Las mujeres ganaron una mayor participacion
en asuntos directamente relacionados con el uso del préstamo, pero no fueron capaces de traducir
este efecto en otras decisiones domésticas.

Cuando los préstamos se canalizan a través de grupos de mujeres y se combinan con intermediacion
social, se observan cambios sustanciales: se dejan las decisiones tomadas por los hombres o a partir
de las normas para decidir de manera conjunta o con toma de decisiones femenina. Estos efectos
se refuerzan cuando aumenta el tiempo de membresia de las mujeres.

Holvoet (2005) sostiene que la intermediacion de grupos sociales se ha ido incrementando,
generando un gran cambio institucional. Las mujeres participantes de los préstamos grupales fueron
involucrandose en temas de la comunidad y fortaleciendo su posicidn individual dentro del hogar.
En un contexto donde se incrementan los fondos de los donantes, es importante poner en
perspectiva el supuesto de que cualquier IMF empodera a las mujeres. Los hallazgos de la autora
indican que la intermediacién intensiva de grupos sociales potencia los efectos del programa.

Microfinanzas vy su efecto en la reduccion de la pobreza

A continuacién vamos a describir tres trabajos que intentan explicar los efectos del acceso a los
servicios microfinancieros en la pobreza y otros indicadores de bienestar. Uno de ellos se enfoca en
la zona del Sur de Asia y resume varios estudios empiricos: es el caso de Naila Kabeer (2005). Por
otro lado tenemos el estudio de Donou-A y Sylwester (2016) que utilizan una muestra de 71 paises
en vias de desarrollo en un amplio periodo de tiempo. Por ultimo, Attanasio et al (2015) focaliza su
analisis en el tipo de préstamo e intenta descubrir cudl es la metodologia crediticia que genera
mayor impacto en la reduccion de la pobreza en la zona rural de Mongolia.

Naila Kabeer (2005) sobre el Sur de Asia

La provision de servicios financieros representa un abanico de oportunidades mas que un conjunto
predeterminado de resultados. Los pobres son un sector mas vulnerable que los demas porque se
enfrentan a una mayor variedad de riesgos con menos recursos para hacerles frente. Ellos son vistos
como poco confiables y no bancarizables, y esta exclusion del sistema financiero formal los obliga a
solicitar asistencia en la informalidad, con tasas exorbitantes que los envuelven en un ciclo vicioso
de deuda y mayor pobreza.

Kabeer (2005) realiza una sintesis sobre los resultados empiricos obtenidos de diferentes estudios
en el Sur de Asia para determinar si el acceso a los servicios microfinancieros tiene o no un impacto
en la reduccidn de la pobreza.
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Una pregunta fundamental que Kabeer se realiza es quién realmente gana el acceso a los servicios
microfinancieros. Segun gran parte de la literatura, la mayoria de las organizaciones no alcanza, y a
veces excluye, a los extremadamente pobres (Hulme y Mosley, 1996).

Los hallazgos del Programa Imp-Act' proporcionan evidencia sobre el impacto econdmico en el sur
de Asia. Estos estudios confirmaron que el acceso a los servicios financieros generalmente mejora
la posicidon econémica de los hogares: mejora la base de activos y la diversificacion hacia profesiones
de mayores retornos en miembros de SHARE en Andhra Pradesh (Todd 2001); promueve la adopcién
de nuevas practicas agricolas y genera aumentos significativos en los ingresos entre los miembros
de SHG en Orissa (Dash y Kabeer 2004); promueve el uso de nuevas practicas agricolas, aumenta la
propiedad de ganado y niveles de ahorro y reduce la dependencia de prestamistas informales entre
los miembros de PRADAN SHG en Jharkhand (Kabeer y Noponen 2004). En la India, el estudio de
SHARE de Todd informé que la gran mayoria de sus clientes generd mayores ingresos a través de la
inversién en ganado y un aumento en su actividad econémica.

Las IMFs pueden jugar un papel importante como conducto hacia nuevas formas de conocimiento
e informacién. Esto es particularmente importante en zonas rurales donde las IMFs se
desenvuelven. Dash y Kabeer (2004) encontraron que los miembros mas antiguos de CYSD (Centre
for Youth and Social Development) tenian mas probabilidades de saber cémo realizar transacciones
bancarias y cémo lidiar con agencias gubernamentales que los miembros nuevos. También
encontraron que los miembros mas antiguos fueron mas propensos a realizar agrupamiento de
tierras, a utilizar abono bioldgico, semillas HYV, a realizar cultivo comercial de hortalizas y cultivos
multiples que los miembros mas nuevos, sugiriendo que parte de la informacién proporcionada por
CYSD fue llevada a la practica. PRADAN jugé un papel similar en Jharkhand. Kabeer y Noponen (2004)
encontraron que los miembros de la IMF tenian mayores habilidades que los no miembros para
contar billetes de gran moneda, para firmar con su nombre y para calcular las tasas de interés.

Kabeer (2005) expone resultados del impacto social de las IMFs, relacionados con la salud, la
nutricion y la educacion, como los obtenidos por Morduch y Haley (2001). Tanto en los miembros
de PRADAN como SHARE, se observaron mejoras nutricionales y de vivienda. Murthy et al (2005)
encontrd que los miembros de los grupos SAPAP en Andhra Pradesh reportaron mayor regularidad
en las comidas, mejoras en la nutricién infantil y menores niveles de mortalidad infantil en los
ultimos afos. Respecto a la educacidn, los resultados son diversos. Kabeer (1999) encontré que los
hijos de mujeres que tomaron préstamos del SEDP tenian mayores probabilidades de asistir a la
escuela que los hijos de prestatarios hombres. Para el caso de la India, Todd (2001) y Cortijo y Kabeer
(2004) encontraron que la membresia de SHARE tuvo un efecto positivo en la educacién de los nifios
pero casi no tuvo efecto en la de las nifias.

Kabeer (2005) concluye que los efectos de las IMFs en la reduccion de la pobreza obligan a analizar
cada organizacion en particular en determinados contextos. Sostiene que independientemente del
ritmo y alcance del efecto que provocan, las microfinanzas ofrecen un medio importante y eficaz
para generar cambios en varios frentes econdmicos, sociales y hasta politicos. Sin embargo, no se
debe quitar el foco de las politicas publicas, que deben ampliarse para promover el desarrollo
econdmico a favor de los pobres.
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En su resumen de literatura se encuentra que si bien los servicios microfinancieros realizan
importantes aportes a la productividad econdmica y al bienestar social de los hogares pobres, no
generan automadticamente un empoderamiento en la mujer.

Una pregunta que debe ser respondida refiere al impacto de las microfinanzas en el largo plazo. En
la literatura que la autora revisé no se encontraron estudios en periodos de tiempo considerables
que pudieran determinar el efecto en el largo plazo. Por este motivo, a continuacién vamos a
describir un estudio posterior que introduce el efecto temporal.

Donou-A y Sylwester (2016) y su enfoque agregado

La importancia de estudiar las IMFs reside en que fueron promovidas para un propdsito: proveer
servicios financieros a los pobres, especialmente el crédito, para aliviar la pobreza.

Los autores analizan una base de datos de 71 paises en desarrollo entre 2002-2011. Quieren
determinar en qué medida los bancos y las IMFs reducen la pobreza. Aplican un enfoque de variables
instrumentales utilizando al PBI como el principal indicador de desarrollo financiero para obtener
resultados robustos. Encuentran que el efecto de los bancos reduce la pobreza cuando la misma es
medida por el indice de recuento (proporcidon de personas pobres) y la brecha de pobreza. Sin
embargo, las IMFs parecen no impactar en la pobreza independientemente de la medida utilizada.

Segln datos del MIX, entre 2002 y 2011 el nimero de prestatarios activos de IMFs aumentd un
400%, y la cartera de préstamos aumentd un 1700% en paises en desarrollo. Tal como sostienen los
autores, las IMFs han sido mas prevalentes en el Sur de Asia, especialmente comparando con otras
regiones pobres como Africa y Latinoamérica, y suelen hallarse en comunidades rurales, donde
usualmente no se encuentran bancos comerciales.

El objetivo de su estudio es comparar los bancos tradicionales con las IMFs, y determinar como
contribuye cada uno en la reduccidn de la pobreza. Estudios como Khandker (2005) y Mahjabeen
(2008) han considerado hasta qué punto las microfinanzas han reducido la pobreza a nivel local.
Donou-A y Sylwester (2015) encontraron que el crecimiento de los préstamos microfinancieros
aumenta el crecimiento econdmico y la productividad de los factores en paises en desarrollo.

Donou-A y Sylwester (2016) consideran el potencial que tienen las IMF para generar impactos
macroecondmicos reales, especialmente por su rapido crecimiento, y examinan en qué medida este
aumento ha sido capaz de reducir la pobreza a nivel nacional. Puesto que las IMFs complementan
el rol de los bancos alcanzando a los mas excluidos del sistema financiero, deberiamos pensar que
las IMFs reducen mas la pobreza que los bancos, pero también utilizan mayores tasas de interés.

Algunos estudios han examinado los efectos de las IMFs en mejorar la calidad de vida de los pobres.
Los autores citan a algunos que encontraron efectos beneficiosos sobre el consumo o los ingresos
(Khandker, 2005; Kondo et al.,2008; Berhane, 2009; Collins et al., 2009; Imai y Azam, 2011; Berhane
y Gardebroek, 2011), condiciones de vivienda (Berhane,2009; Berhane y Gardebroek, 2011), salarios
a nivel aldea e inversidn en agricultura (Kaboski y Towsend, 2012), ahorro (Dupas y Robinson, 2009),
y salud y seguridad alimentaria (Stewart et al., 2010).
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Chowdhury (2009) arroja dudas sobre la eficacia de las microfinanzas como herramienta de alivio
de la pobreza dada la naturaleza lucrativa de las instituciones financieras. Argumenta que las
microfinanzas, aunque proporcionan una red de seguridad y pueden ayudar a suavizar el consumo,
necesitan que sus prestatarios tengan habilidades empresariales e Informacidon de marketing para
expandir negocios y crear empleo. Del mismo modo, Copestake y Williams (2011) argumentan que
las IMF por si solas no pueden generar un crecimiento sostenible y reduccién de la pobreza, debido
a que obstaculos como el sesgo de seleccién debilitan los efectos positivos de las IMF en el bienestar
de los hogares.

Estos estudios empiricos que citan Donou-A y Sylwester (2016), examinan los efectos de las IMF en
el nivel local, pero ellos se preguntan en qué medida las IMF pueden influir en la pobreza a nivel
nacional. Buera et al. (2012) construye un amplio modelo econdmico de emprendimiento en donde
las IMFs ayudan a los pobres que no pueden ser atendidos en el sector financiero tradicional.
Exploran hasta qué punto las IMF influyen en la produccidn, el capital, la productividad total de los
factores, los salarios y las tasas de interés, encontrando en algunos casos que las IMF disminuyen
las disparidades entre ricos y pobres. Ahlin y Jiang (2008) también encontraron que las IMF
promueven el desarrollo a mayor escala.

La medida utilizada por Donou-A y Sylwester (2015) para capturar los roles de los bancos y las IMF
son sus respectivos créditos privados como porcentaje del PIB, desde que los préstamos
representan el servicio financiero clave ofrecido por la mayoria de las instituciones, especialmente
en los paises en desarrollo. Por lo tanto, los niveles mas altos de crédito implican mayores niveles
de servicios financieros y, por lo tanto, mayores niveles de intermediacién financiera.

Observaron que el crédito bancario promedia el 27.34% del PIB, mientras que los microcréditos el
1.12%. La razén de esta gran diferencia radica en la diferencia entre los clientes de las dos
instituciones. Los bancos generalmente financian grandes empresas con mayores capacidades de
apalancamiento, mientras que las IMFs financian pequefias empresas con menores habilidades de
influencia. Utilizan otra unidad de medida, la relacion de activos sobre PBI, como un control de
robustez. Activos con PIB, contrariamente al crédito privado con PIB, incluye también el crédito al
sector publico. Para cada una de estas variables, consideraron una medida para los bancos y otra
medida para las IMF. Una posible debilidad en el enfoque es que MIX utiliza la etiqueta microcrédito,
y en ella puede agrupar préstamos de IMFs y bancos tradicionales. Sin embargo los autores no
consideran que esto sea tan importante.

En cuanto a las variables que miden el alcance de la pobreza, Donou-A y Sylwester (2016) utilizan
las siguientes: el indice de recuento de pobreza, la brecha de pobreza y la brecha de pobreza al
cuadrado. Las dos primeras variables provienen de la base de datos del Banco Mundial y la dltima
del PovcalNet, también publicada por el Banco Mundial.

En primera instancia se mostraran los resultados de efectos fijos sin el uso de instrumentos. La
primera columna muestra los resultados solo para créditos bancarios, la segunda solo para
microcréditos y la tercera incluye a las dos variables.

Controlando por ingreso per cépita y coeficiente de Gini, los resultados indican que los créditos
bancarios reducen la pobreza cuando es medida por el indice de recuento de pobrezay por la brecha
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de pobreza. En cambio los microcréditos otorgados por IMFs parecen no tener ningun efecto en la
pobreza independientemente de la unidad de medida utilizada.

Tabla 9
OLS estimates of the effects of financial development (measured by private credit/GDP) on poverty.
Poverty headcount Poverty gap Squared poverty gap
1 2 3 1 2 3 1 2 3
Per capita GDP =1.732%%# =2.396%+* =1.707*** =2.444%%% =2.907%** =2.449%%% =2.006%** =1.753%* —1.992%*
(—=4.17) (—4.32) (—3.46) (—6.45) (=5.70) (=5.49) (=3.77) (=2.17) (—=2.63)
Gini index 4.593 %% 4.516%#* 4.581#%% 4.245%%% 4.098%## 4.247%%% 337455 34440 3.366%**
(4.24) (3.88) (4.18) (4.87) (4.63) (4.84) (3.60) (3.63) (3.60)
Credit bank —0.531%* - —0.529%* —0.326* - —0.326* 0.151 - 0.154
(=2.61) (=2.57) (—=1.67) (—1.66) (0.61) (0.64)
Credit MFI - =0.026 =0.006 - =0.009 0.001 - 0.010 =0.005
(=0.45) (=0.12) (=0.18) (0.03) (0.09) (=0.04)
Constant 1157 5.498 0.974 6.787 10.308* 6.827 4.277 2301 4.170
(0.19) (0.8) (0.16) (1.42) (1.75) (1.32) (0.72) (0.28) (0.56)
Within &2 0.49 0.46 0.49 0.53 051 0.53 0.22 022 022
# of countries 68 68 68 68 68 68 66 66 66
# of obs. 309 309 309 299 299 299 270 270 270

Note: All variables are expressed in logs. The estimation is based on the fixed-effects method for which we report the within R-squared. f-statistics in parentheses
are based on standard errors that are robust to heteroskedasticity. **%, ** and * denote significance at 1%, 5%, and 10%, respectively. The number of observations
is reduced in the table because of missing values for poverty variables (see summary statistics for details).

Fuente: Donou-A y Sylwester (2016)

Sin embargo, estos resultados podrian estar sesgados. Es por eso que realizan una regresion de
segundo nivel, obteniendo los siguientes resultados:

Tabla 10
25LS estimates of the effects of financial development (measured by private eredit/GDP) on poverty.
Poverty headcount Poverty gap Squared poverty gap
1 2 3 1 2 3 1 2 3
Per capita GDP =2.052%*+ —2.842%%* =2.265%++* =2327%%* =2.971%** =2.547+%* —0.987 —1.410%% —1.155%
(=4.13) (=5.03) (=3.94) (=5.07) (=5.68) (=4.81) (=1.60) (=2.10) (—1.68)
Gini index 3.398%F 3809 3.472%% 4.112%%% 4.508%*FF 4.193%%* 3.74%F%  3.966%FF 3.860%F*
(4.04) (4.41) (4.07) (5.19) (5.56) (5.22) (4.18) 4.30) (4.16)
Credit bank" —0.648%*% - —0.685%%% —=0.552+%%  _ —0.585%%* —0.256 - —0.312
(=3.30) (=3.31) (—2.88) (=2.91) (—1.08) (—=1.13)
Credit MFI? - —0.003 0.053 - 0.007 0.054 - 0.019 0.075
(—=0.05) (0.73) (0.10) (0.80) (0.14) (0.51)
Constant 8775 12.038%* 10.559% 7.014 9.360 8.806 —4.648 —2.558 —3.341
(1.51) (1.87) (1.67) (1.29) (1.56) (1.49) (=0.68) (=0.35) (=0.46)
Within & 0.42 0.39 0.41 0.50 0.47 0.50 0.26 0.26 0.25
# of countries 58 58 58 58 58 58 57 57 57
# of obs. 214 214 214 206 206 206 185 185 185
Sargan-Hansen p-value ~ 0.178 0.703 0.271 0.061 0.721 0.177 0.386 0.623 0.503

Note: All variables are expressed in logs. The estimation is based on the fixed-effects 25LS method for which we report the within R-squared. r-statistics in parentheses
are based on standard errors that are robust to heteroskedasticity. ***, ** and * denote significance at 1%, 5%, and 10%, respectively. The number of observations
is reduced in the table because of missing values for poverty variables (see summary statistics for details). The sample is further reduced because ICRG does not
report data for some countries like Benin, Cambodia, Nepal, ete. (1) Credit bank is instrumented using Rule of law, Ethnic tensions, 1st and 2nd lags of credit bank,
Per capita GDP, and Gini index as instruments. (2) Credit MFI is instrumented using Rule of law, Ethnic tensions, 1st and 2nd lags of credit MFI, Per capita GDP,
and Gini index as instruments.

Fuente: Donou-A y Sylwester (2016)

Nuevamente los resultados indican que los créditos bancarios reducen la pobreza utilizando las
medidas de recuento de pobreza y brecha de pobreza. Dado que se utilizan logaritmos tanto para
pobreza como para crédito bancario, se puede interpretar la relacién como una elasticidad. Para el
indice de recuento de pobreza, un aumento del 10% en los créditos bancarios reduce la pobreza
entre 6.5% y 6.9%, y utilizando la brecha de pobreza, el mismo porcentaje de aumento de los
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créditos bancarios reduce la pobreza entre 5.5% y 5.9%. En esta segunda regresion, los resultados
se volvieron estadisticamente mas fuertes (1% de significancia) y mayores en magnitud. Para el caso
de los créditos otorgados por IMFs, se repiten los resultados anteriores: siguen sin tener un efecto
significativo en la pobreza bajo ninguna de las tres medidas utilizadas.

Donou-A y Sylwester (2016) plantean tres posibles razones a estos resultados. En primer lugar, los
bancos tradicionales son los que otorgan créditos a empresas de gran tamafio que a través de las
obras que realizan favorecen a los mas pobres, como es el caso de una constructora. En segundo
lugar, los bancos tradicionales también se han involucrado en microcréditos para los sectores mas
pobres, incluso con tasas menores a las utilizadas por las IMFs, como lo demostré Thanvi (2010).
Por ultimo, no se debe obviar el gran tamafio de los bancos comparados con las IMFs, tanto por sus
activos como por su cartera de préstamos. Si bien una IMF puede favorecer localmente a una
comunidad, es mas dificil que logre un impacto a nivel nacional.

El ultimo control de robustez que realizan es utilizar como medida de desarrollo financiero los
activos sobre el PBI, que incluyen los créditos al sector publico. Los resultados no sufren grandes
modificaciones: las elasticidades mencionadas anteriormente son mayores, y los créditos de IMFs
siguen sin impactar en las medidas de pobreza.

En este trabajo se compard en qué medida contribuyen los bancos tradicionales y las IMFs en la
reduccion de la pobreza. Los resultados indicaron que los préstamos bancarios tienen un efecto
significativo en la reduccion de la pobreza cuando la misma es medida por el indice de recuento de
la pobreza y por la brecha de pobreza, sin encontrar impactos significativos al medir por la brecha
de pobreza al cuadrado. Por otro lado, los préstamos de las IMFs no reducen significativamente la
pobreza en ninguna de las medidas analizadas. Estos resultados son robustos cuando se mide el
desarrollo financiero como porcentaje de activos sobre PBI g, incluso, los efectos son mayores.

A nivel agregado, los bancos parecen generar un mayor efecto en la pobreza que las IMFs, aunque
estas ultimas hayan demostrado lograr un impacto a nivel local.

Attanasio et al (2015) y el efecto de los microcréditos grupales en el alivio de la pobreza

Estos autores presentan un experimento aleatorio en la zona rural de Mongolia que calcula el
impacto en la pobreza de un programa de microcréditos con responsabilidad solidaria (préstamos
grupales) dirigido a mujeres. Analizan un grupo de 1148 mujeres pobres de 40 aldeas rurales de
Mongolia.

El objetivo de su experimento es medir y comparar el impacto de diferentes tipos de crédito en
varias mediciones de pobreza. Toman aldeas aleatorias que tienen acceso a préstamos individuales
y grupales. Bajo la modalidad grupal, todo el grupo de prestatarios es responsable del pago de los
préstamos de cada integrante. El grupo se considera en default cuando al menos uno de los
integrantes no paga, y en consecuencia al resto de los miembros se les deniega el préstamo. Esto
los obliga a monitorearse entre si y reduce los problemas entre las IMFs y sus prestatarios.

El estudio se realiza en un area donde ya estaban disponibles los microcréditos para parte de la
poblacién. Al menos existia una IMF activa en cada aldea. Los préstamos que otorgaba el programa
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eran relativamente pequefios, orientados a mujeres y de caracter progresivo: cuando muestran un
buen cumplimiento en los pagos, pueden acceder a otros créditos con menores tasas de interés.

Attanasio et al (2015) realizan un experimento a través del XACBANK, el segundo prestamista mas
grande de Mongolia. Si bien esta institucidon presta a ambos géneros, el analisis se centré en mujeres
aldeanas pobres. Los Unicos préstamos disponibles para ellas eran los informales y pequefios
montos a los que accedian para la compra e celulares o electrodomésticos. El propdsito del
XACBANK era ampliar el acceso al crédito a mujeres excluidas que quieran desarrollar un nuevo
negocio.

En la metodologia grupal, antes de aplicar para el crédito, las mujeres debian ahorrar el 20% del
monto que querian solicitar. En cada grupo habia un lider que monitoreaba y cobraba los pagos que
posteriormente entregaba al oficial de crédito.

Los préstamos individuales fueron similares a los subpréstamos proporcionados a los miembros de
grupos, aunque mas grandes en promedio. XACBANK no usd estrictos requisitos de garantia, pero
si las tomdé en caso que hubiese alguna disponible. Como resultado, el 91 por ciento de los
préstamos individuales fueron garantizados.

Los préstamos colectivos tenian un vencimiento algo mas corto (192 dias en promedio) que los
individuales (245 dias), reflejando su menor tamafio.

De las 40 aldeas del experimento, 15 serian designadas a préstamos grupales, 15 a préstamos
individuales y 10 para el grupo control. Las mujeres interesadas en participar debian inscribirse y
formar grupos potenciales de 7 a 15 personas. Varios indicadores mostraron que los hogares del
estudio se encontraban por debajo del promedio de Mongolia tanto en ingresos como en estatus
social y activos. El total de mujeres entrevistadas fue de 1148, y se midieron algunas variables de
estdndares de vida de los hogares que se espera se vean modificados luego del experimento:
ingresos, consumo, ahorro, actividad laboral, composicién del hogar, educacién, transferencias
informales, propiedad de activos e indicadores de pobreza mas especificos como propiedad del
ganado y calidad y tamafio de la vivienda.

Se comenzd por el armado de los grupos de manera aleatoria. Una vez que cada grupo designd a su
lider y reunié los ahorros necesarios, se lanzaron los créditos individuales. El periodo del
experimento fue de Marzo de 2008 a Septiembre de 2009.

En un principio, Attanasio et al (2015) exponen las estadisticas descriptivas para el grupo control y
las aldeas con préstamos grupales, obteniendo resultados muy similares en cuanto a la composicion
del hogar, el empleo y los patrones de consumo. Hay una pequefia diferencia no muy significativa
en el acceso al financiamiento del hogar. La mayoria de los hogares tenia al menos un préstamo al
momento de la encuesta, y los hogares tratamiento el indicador fue apenas mds alto (valor de p
0.06). Alrededor del 75% de los préstamos tomados previamente fueron utilizados para consumo.
A pesar de esta diferencia, el proceso de asignacion aleatoria del experimento parece haber sido
exitoso.

En la siguiente tabla observamos los resultados de la regresion. La primera columna confirma que
hay mayor actividad de préstamos en el grupo tratamiento de XACBANK que en el control, y la cuarta
columna demuestra que en las aldeas de tratamiento hay mayor probabilidad de recibir cualquier
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tipo de préstamo que en las de control (76% contra 50%). Las ultimas cuatro columnas proporcionan
informacidn sobre el pago tardio y default, observando que los incumplimientos en los préstamos
de XACBANK son minimos.

Tabla 11
Delay Delay
Default Default  XacBank XacBank
XacBank XacBank repayment repayment
Other bank Informal Any  loan (admin loan (sur-  (admin (survey
XacBank  or MFI loans loan data) vey data) data) data)
(1) ) (3) (4) (5) (6) (7) (8)
Panel A. Credit accesst
Treatment 0.508%%% —(0.135%#*  0.009 0257+  0.071*%*  0.011 0.119%*%  (.073%**
(0.051)tf1 (0.044)t  (0.008)  (0.041)fit (0.026) (0.010) (0.030) (0.017)
Observations 611 611 611 611 609 611 609 611
Control mean 0.0615 0.454 0.004 0.504 0.000 0.015 0.000 0.015
follow-up

Panel B. Loan ameunts (in MNT) T
Treatment 365,932+ _74 130 10,714 361,034%%*
(44.233)131 (79.611)  (6.317) (43.585)fit
Observations 611 611 611 611
Control mean 37.204 486,436 19.23 53.075
follow-up

Notes: Outcome at follow-up is regressed on treatment indicator, baseline covariates, and baseline measure of out-
come variable to measure the impact of providing access to group loans on borrowing (upper panel) and borrowing
amounts (lower panel). All variables measured at the household level. All regressions include a set of unreported
pre-treatment covariates. Standard errors are clustered at the village level and reported in parentheses. The exchange
rate at baseline was USS1 to tdgrég 1,150, We conduct multiple hypothesis testing, including the variables in col-
umns 1 to 4 of both panels A and B. Critical values refer to the final step (two steps at most) that allows us to still
reject any of the hypotheses. Delay XacBank repayment: delayed loans are those that were at least 30 days late at
any point in time. Table Al provides the definitions and sources of all variables.

##%Significant at the 1 percent level.

##Significant at the 5 percent level.
*Significant at the 10 percent level.

(based on p-values unadjusted for multiple-hypothesis testing).

Fuente: Attanasio et al (2015)

Un objetivo del programa de microcréditos era alentar a las mujeres a invertir en sus propios
negocios para reducir la pobreza y mejorar el bienestar. Para averiguar en qué medida esto pudo
lograrse, los autores observaron el efecto en la creacion y crecimiento de la empresa y la generacidn
de ingresos. Luego estimaron el efecto sobre el consumo doméstico como medida de bienestar.

La tercera columna de la siguiente tabla muestra el impacto de los microcréditos grupales en la
probabilidad de que un hogar administre una pequefia empresa; la probabilidad fue un 7.7% mayor
para el grupo tratamiento. Esto también se reflejé en una mayor propiedad de activos de negocios,
como se ve en la segunda columna. Sin embargo, no se encontrd ninglin impacto significativo en el
valor total de estos activos (primera columna). También se observé un impacto positivo en los
emprendimientos de mujeres: al final del experimento, tenian una probabilidad 31% mayor de
manejar un negocio en comparacién con las de las aldeas control. Por otro lado, no se encontré que
el acceso al crédito diera como resultado empresas mds rentables (columnas 5 y 7). Esto puede
deberse a los altos pagos de intereses sobre el saldo pendiente de los préstamos.
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Tabla 12

All household businesses Respondent business
Assets Has a No. Has a
(stock  Business self-em- self-em- Profit self-em- Profit
in "000s asset  ployment ployment ("000s ployment  ("000s Business

MNT) index activity  activities ~ MNT) activity MNT) started

(1 (2) (3) 4) (5) (6) () (8)

Treatment —20.292 0.137+* 0.077#*  0.021 —4.789 0.085** —7.852*  0.014
(249.636) (0.077)  (0.033) (0.031) (5.302) (0.038)  (4.230) (0.018)

Observations 611 611 611 611 611 611 611 611
Control mean 2236 —0.165 0.585 0331 -26.85 0.392 —12.11 0.0654

follow-up

Notes: Outcome at follow-up is regressed on treatment indicator, baseline covariates, and baseline measure of out-
come variable. Coefficients and standard errors (in parentheses). Columns 1 to 5 are at the household level and col-
umns 6 to 8 at the respondent level. All regressions include a set of unreported pre-treatment covariates. Standard
errors are clustered at the village level. The exchange rate at baseline was US$1 to t6grog 1,150. We conduct multi-
ple hypothesis testing, including the variables in columns 1 to 8. Critical values refer to the final step (two steps at
most) that allows us to still reject any of the hypotheses. Business asset index: Calculated for a list of four key busi-
ness assets: tools and machinery, riding equipment, lorry or tractor, and unsold stock. Each asset is given a weight
using the coefficients of the first factor of a principal-component analysis. The index, for a household 7, is calculated
as the weighted sum of standardized dummies equal to 1 if the household owns the durable good. Business started
= 1 if the respondent at the time of the follow-up survey had a business that was less than 20 months old. Table A1l
provides the definitions and sources of all variables.

*+*Significant at the 1 percent level.

**Significant at the 5 percent level.
*Significant at the 10 percent level.

(based on p-values unadjusted for multiple-hypothesis testing).

Fuente: Attanasio et al (2015)

A su vez, se encontrd evidencia de que el acceso a los préstamos grupales, permitié a mujeres
adultas establecer nuevas empresas de pequeia escala y dedicar significativamente mads horas de
trabajo a estos negocios. Respecto a los resultados en escolarizacidn y trabajo infantil, no
encontraron efectos muy claros, y tampoco para la informalidad financiera.

En la Tabla 13 se muestran los resultados obtenidos para el consumo: se encontrd evidencia sélida
de que el acceso a los préstamos grupales condujo a mayor consumo de alimentos y mds saludables
(cuarta columna). El consumo de alimentos fue un 14% mas alto por hogar para los hogares de
aldeas del grupo tratamiento que los del grupo control.
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Tabla 13

Temptation
goods and Household
Total per Non- entertain- asset
capita Durables  durables Food Education ment Savings index
(1) 2 (3) (4) (5) (6) () (8)
Treatment 0.109* 0.020 —0.071 0.144%*%  —0.179 0.213 0.003 0.007
(0.061) (0.072) (0.093) (0.069) (0.124) (0.363) (0.003) (0.038)
Observations 611 609 584 609 611 611 611 611
Control mean  10.95 10.82 10.73 10.34 1.079 1.056 0.0176 0.304
follow-up

Notes: Outcome at follow-up is regressed on treatment indicator, baseline covariates, and baseline measure of outcome
variable. Coefficients and standard errors (in parentheses). All variables measured at the household level. All regressions
include a set of unreported pre-treatment covariates. Standard errors are clustered at the village level. We conduct mul-
tiple hypothesis testing, including the variables in columns 2 to 8. Columns 1 to 4 show logs of monthly HH expendi-
tures in t6grog. Columns 5 to 6 show amounts scaled by the mean amount for the control group at baseline. Column 7:
log of the stock of household savings. Column 8: the index is based on a list of electrical appliances where each asset is
given a weight using the coeflicients of the first factor of a principal-component analysis. The index is calculated as the
weighted sum of standardized dummies equal to 1 if a household owns the durable good.

*#%Sionificant at the 1 percent level.

**Significant at the 5 percent level.
*Significant at the 10 percent level.

(based on p-values unadjusted for multiple-hypothesis testing).

Fuente: Attanasio et al (2015)

Los resultados hasta aqui descriptos han demostrado que los préstamos colectivos fueron
relativamente efectivos en aumentar las actividades empresariales y mejorar el bienestar del hogar.

El dltimo analisis que se realizd, compara los préstamos grupales de los individuales. Attanasio et al
(2015) observaron que los préstamos individuales también conducen a un aumento significativo en
la demanda de crédito. Sin embargo, este efecto fue mayor en los préstamos grupales (51% contra
42%). Para el tratamiento con créditos individuales no se observé ninglin impacto positivo en el
empleo independiente o el consumo, a diferencia de los hogares tomadores de créditos grupales.

En conclusion, los autores encontraron un incremento en los emprendimientos con el acceso a los
préstamos grupales. En los hogares que tomaron estos préstamos, aumenté un 10% mas que en las
aldeas de control el deseo de tener un emprendimiento. También encontraron un efecto positivo
en la alimentacién y el consumo total, aunque no en los ingresos. El programa de créditos
individuales introducido en simultaneo no generd grandes efectos en la pobreza, practicamente no
se utilizaron para la expansién de un negocio y no generd gran impacto en el bienestar de los
prestatarios. Estas diferencias pueden deberse a que el programa grupal proyecta una mejor
disciplina en sus prestatarios que pueden desarrollarse en el largo plazo.

Microfinanzas e informalidad

Los autores Islam, Nguyen y Smyth (2014) investigaron si el acceso a las microfinanzas reduce la
propension a solicitar préstamos de fuentes informales. Utilizan una base de datos de un amplio
periodo de tiempo que va de los afios 1987 a 2008, de la zona rural de Bangladesh.

Si bien hace algunos afios comenzé a reconocerse la incidencia de las IMFs en la pobreza, el estudio
en economias rurales es relativamente reciente. Uno de los objetivos de las microfinanzas que fue
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enunciado en los documentos del Grameen Bank es reducir la dependencia de los pobres de
prestamistas informales, que cobran tasas de interés exorbitantes y envuelven en un circulo vicioso
a los prestatarios.

La evidencia sobre el tema es mixta. Algunos autores como Besley (2012) sostienen que las IMFs
pueden proveer otra opcién para prestatarios pobres y reducen la explotacidn por parte de
prestamistas informales. Khandker (2000) encontré que ser miembro de una IMF reduce la
incidencia de pedir préstamos de una fuente informal para el caso de los hombres pero no en
mujeres. Por otro lado, Sinha y Matin (1998) sostienen que los hogares que integran IMF no reducen
la cantidad de préstamos de fuentes informales.

Islam, Nguyen y Smyth (2014) plantean cinco hipétesis:

e H1: la provisién de servicios microfinancieros reduce la dependencia de los hogares a
fuentes informales de préstamos.

e H2:laprovision de servicios microfinancieros aumenta la demanda de préstamos informales
en hogares con altas probabilidades de iniciar un nuevo negocio.

e H3: la provisidon de servicios microfinancieros reduce la demanda de préstamos informales
en hogares menos pobres, pero aumenta la demanda en los hogares mads pobres.

e HA4: Los efectos identificados en H1 y H3 serdn mayores en el largo plazo que en el corto
plazo.

e H5: La provision de servicios microfinancieros aumentard la demanda de préstamos
informales en el caso de las mujeres.

Los datos son representativos de la zona rural de Bangladesh, obtenidos del Instituto de Estudios de
Desarrollo de Bangladesh (BIDS). Incluyen a 1240 hogares de 62 zonas rurales, cubriendo a 57 de 64
distritos de Bangladesh. Dentro del periodo de estudio se realizaron tres rondas de observaciones a
fin de observar el efecto en el largo plazo: 1987, 2000 y 2008. La base incluye hogares que no eran
miembros de las IMFs en el primer periodo de estudio pero si lo fueron cuando los IMFs estuvieron
disponibles en sus comunidades. Aquellas aldeas que tenian varios miembros de IMFs (mds de 5)
fueron eliminadas para el analisis, y en los casos en que eran pocos prestatarios (menos de 5), los
mismos fueron eliminados pero no las aldeas.

Islam, Nguyen y Smyth (2014) analizan un posible desvio por desercion. Dado que algunos hogares
se modifican segln el periodo, analizan si esto influye en los resultados, y encontraron que el efecto
no era significativo. También descubrieron un alto porcentaje de nuevos hogares que surgen de
otros en el Ultimo periodo: un 40% de los originales se dividen en mas de un hogar en el segundo
periodo y un 8% se divide para el tercer periodo. Se realizé un control de robustez excluyendo los
hogares divididos y el efecto fue similar.

Los datos de la Tabla 14 muestran los resultados descriptivos en cada horizonte temporal:
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Tabla 14

Round 1 Round 2 Round 3
All MF non borrower MF borrower in Difference (MF MF non borrower MF borrower in Difference (MF
in R2 R2 borrower-non in R2 R2 borrower-non borrower)
borrower)

No. of observations 1,010 1,101 259 1,360 914 454 1,368

Mean Std Mean Std Mean Std Mean Std Mean Std Mean Std Mean Std
Years of microfinance membership 0 - 0.15 0.91 313 3.37 297+ 0.12 0.28 1.48 4.61 3.81 4334+ 0.14
% households with loan 0.34 0.47 022 0.41 1.00 0.00 0.78+%+ 0.03 0.18 0.38 1.00 0.00 (0.83%++ 0.02
% households with bank loan 0.09 0.29 0.08 0.27 0.03 0.17 S.05%* 0.02 0.07 0.26 0.02 0.14 -0.05%* 0.01
;’:;:uurw:hulds with microfinance 0 ; 0 R 100 R 1.00 R 0 N 1.00 R 1.00 .
% households with informal loan 0.29 0.45 0.14 0.35 0.09 0.29 -0.05%* 0.02 0.11 0.31 0.05 021 -0.06%** 0.02
Total loan amount (taka) 2,619 9.331 2,706 15,187 6,389 8,534 36015+ 971 5,142 28,634 8,941 14,435 3,837+++* 1,419
Bank loan amount (taka) 363 3,067 1,313 12,393 567 4,285 =733 775 1,315 9,911 339 3,317 -966+* 475
Microfinance loan amount (taka) 0 - 0 - 5425 6,135 5.408%*= 184 0 - 7.312 7.744 T.309%*= 255
Informal loan amount (taka) 2,056 8,686 1,393 8,837 397 1,934 -0982.8* 548 3,827 26,869 1,290 11,160  -2,507* 1,307
For borrowers only:
Total loan amount (taka) 7.6089 14,731 12412 30,608 6,389 8,534 0,045+ % 1,980 29,375 63,181 8,941 14,435 20441 %%+ 3,170
Bank loan amount (taka) 6,463 8.396 16,423 41,122 18,366 17414 1944 14,714 18,491 32,845 17,089 17351 -1403 11,204
Microfinance loan amount (taka) - - - - 5425 6,135 - - - - 7,312 7,744 - -
Informal loan amount (taka) 7.235 15,118 9,707 21,584 4,282 4,959 -5.425 4433 34,981 74,547 26,625 44498 -8.356 16,537

This table presents descriptive statistics for households” borrowing for round 1 (1987), round 2 (2000) and round 3 (2008) of the survey. The table presents the mean and standard
deviation for each of the percentage of households with a loan, bank loan, informal loan and microfinance loan. The table also presents the mean and standard deviation of the total loan
amount, bank loan amount, microfinance loan amount and mformal loan amount for each of the full sample and for borrowers. The difference in the mean and standard deviation between

borrowers and non-borrowers in each of round 2 and round 3 1s given. * significant at 10%; ** significant at 5%, *** significant at 1%.

Fuente: Islam, Nguyen, Smyth (2014)

A simple vista podemos ver que en el primer periodo ningin hogar participa en IMFS. Definimos
préstamos informales a aquellos obtenidos de prestamistas, duefios de campos, amigos, etc., que
cobran intereses mayores a los de las IMFs (48% vs 15%). Observamos que el 29% de los hogares
tenia préstamos de fuentes informales en R1 y el monto promedio de préstamo era de USD 70 (2056
taka). Solo el 9% de los hogares tenian préstamos de fuentes financieras formales. Para el segundo
y tercer round (R2 y R3) los miembros de IMFs fueron menos propensos a tomar, e incluso menores
montos, de fuentes informales, comparado con los no miembros de IMFS (en R2 -5% y en R3 -6%).

En la siguiente tabla se muestran los resultados descriptivos al inicio y las diferencias que se
observan en los siguientes periodos para miembros y no miembros de IMFs. El nimero de
observaciones difiere en cada ronda debido a la division de hogares. Se observan algunas diferencias
significativas entre miembros y no miembros de IMFs: en educacion del jefe de familia, la tierra 'y
los activos no terrestres.
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Tabla 15

Round 1 Round 2 Difference (MF Round 3 Difference (MF
borrower-non borrower) borrower-non borrower)
No. of observations 1.010 1.360 1.368
Mean Sud Mean Sud Mean Sud
Head age 41.74 14.14 -3.09%#* 0.94 S3. 72k 0.82
Female head 0.06 0.24 -0.04%# 0.02 0. 11%%% 0.02
Head education 313 303 -1.08%%* 0.30 -0.80*** 025
Household size 5.95 2.79 -0.19 0.17 0.10 0.13
No of disabled/unwell members 0.20 0.48 -0.10 0.07 -0.10%** 0.04
No of children 226 1.60 0.04 0.09 -0.01 0.07
Cultivable land (ha) 0.38 0.87 -0.14%%* 0.04 -0.10%** 0.02
Agricultural assets (taka) 7.124 13,935 -1,684%* 707 -1,133 894
Max female education 245 3.16 -0.62%* 0.26 -0.17 0.22
No of female members 2.91 1.63 -0.11 0.10 0.01 0.08

This table reports the mean and standard deviation for household characteristics for round 1 (1987) of the survey and
the difference between microfinance borrowers and non-borrowers for each of round 2 (2000) and round 3 (2008) of
the survey. * significant at 10%: ** significant at 5% *** significant at 1%.

Fuente: Islam, Nguyen, Smyth (2014)

Los hogares del grupo tratamiento tienen menos tierra y activos agricolas. Por lo tanto, los hogares
de tratamiento también tienen menos probabilidades de trabajar en la agricultura doméstica. Los
jefes de hogares tienen menos educacion en el grupo tratamiento que en el grupo control. Esto
podria anticipar un sesgo de seleccion en el programa. Tanto la decisién del hogar de participar en
un programa de microcrédito como su endeudamiento de fuentes informales, podria estar
impulsado por diferencias entre los casos observados. Por este motivo, para la regresion utilizan un
método (PSM) que compara participantes con no participantes emparejados mientras controla por
estas variables que son determinantes potenciales de la participacion en IMFs.

Los resultados de la regresion se pueden observar en la Tabla 16:
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Tabla 16

( (2) 3) “4)
VARIABLES LOAN INCIDENCE LOAN AMOUNT
(A) effect of microfinance borrowing
microfinance borrower 0.074%== -155.7
(0.018) (587.8)
microfinance borrower*business -0 1a%** -1734.3%
(0.046) (966.1)
microfinance borrower*agriculture =0.070%** -809.7%*
(0.023) (409.7)
microfinance borrower*wage labour =0.045 1429.4
(0.030) (1160.1)
Observations 3705 3703 3705 3703
Adjusted R-squared 0.221 0.222 0.060 0.062
(B) effect of membership years
membership years -0.0086%** 524
(0.0029) (82.7)
membership years*business =0.02]%** -38.0
(D.0054) (128.4)
membership years*agriculture =0.010%* -127.4
(0.0041) (96.0)
membership years*wage labour =0.0010 276.5%
(D.0048) (161.5)
Observations 3705 3703 3705 3703
Adjusted R-squared 0.219 0.220 0.060 0.062

This table shows regression results with the probability of having an informal loan
(columns 1 & 2) or the amount of mformal loan (columns 3 & 4) as the dependent
variable. The mamn independent vanables are microfinance membership (panel A) or
number of membership vears (panel B). Interaction terms between these independent
variables and household’s occupation are added in columns 3 & 4. All specifications
include other covanates: household head’s age, gender and education, household size,
number of children, number of unwell members, total household assets, total household
owned land, number of female members, maximum education of female members. All
specifications control for household fixed effects and village trends and correct
standard errors for household clusters. The corrected standard errors are in
parentheses. * significant at 10%; ** significant at 5%; *** significant at 1%.

Fuente: Islam, Nguyen, Smyth (2014)

En la primera columna se puede observar que tomar préstamos de IMFS reduce la incidencia de
tomar préstamos de fuentes informales en el mismo afio, un efecto que se mantiene con el paso del
tiempo. En la tercera columna observamos que no hay un efecto significativo de las IMFS sobre los
montos de los préstamos informales.

Tomar préstamos de IMFS aumenta la necesidad de fondos para poder pagarlos, dadas las
modalidades de pago y que los tiempos para observar los rendimientos de una inversion pueden ser
largos. Esta situacidn demuestra que los efectos pueden variar segin la base de ingresos y la
actividad de cada individuo.

En la columna 2 observamos la incidencia por actividad: las IMFS pueden reducir la demanda de
préstamos informales en hogares dedicados a negocios y agricultura pero no en aquellos
asalariados. En R2 disminuy6 un 16% para aquellos dedicados a los negocios, y 7% para agricultura.
En R3 un 2.1% vy 1% respectivamente.

En la columna 4 observamos efectos similares para los montos; las IMFS si generan un efecto
negativo en los montos de préstamos informales de hogares dedicados a los negocios y a la
agricultura. Para los asalariados el efecto es el contrario.
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Islam, Nguyen y Smyth (2014) también estudian la tendencia de la transicién ocupacional de
miembros y no miembros de IMFs entre 1987 y 2008. Los resultados se presentan en la siguiente
tabla:

Tabla 17
2000
non borrower microfinance borrower
Business Agriculture  Labour Business Agriculture labour
business 42.62 2541 31.97 43.59 25.64 30.77
1987 agriculture 12.9 64.3 228 19.87 56.29 23.84
Labour 16.49 3226 51.25 2927 26.02 4472
2008
non borrower microfinance borrower
Business Agriculture  Labour Business Agriculture labour
business 31.78 243 43.93 48.31 24.58 2712
2000 agriculture 6.82 63.52 29.66 7.85 68.59 23.56
Labour 717 2422 68.61 13.41 21.95 64.63
2008
non borrower microfinance borrower
Business Agriculture  Labour Business Agriculture labour
business 22,55 17.65 59.8 50 21.95 28.05
1987 agriculture 10.06 50.7 39.24 14.94 51.04 34.02
Labour 9.62 28.08 62.31 15.98 31.96 52.06

Fuente: Islam, Nguyen, Smyth (2014)

En todos los periodos, los prestatarios de IMFs tuvieron mayores probabilidades de iniciar un
negocio que los no prestatarios, independientemente de su ocupacion al inicio. Sin embargo, la
diferencia es mayor en los hogares que partieron de empleos asalariados (29%).

Asi, la demanda de crédito aumentd para los miembros de IMF en comparacién con los no
miembros, quienes eran menos propensos a iniciar un negocio e invertir en nuevas actividades
productivas. Los miembros de IMFs que tenian algin negocio tenian mayores chances de
permanecer en el programa que los no miembros (50% contra 22,5%), que si mostraron mayor
probabilidad de mudarse hacia empleos asalariados.

Mientras que los prestatarios de IMFs tenian mas probabilidades de permanecer activos en sus
negocios y necesitaban fondos para inversiones a largo plazo, los no prestatarios tenian mas
probabilidades de convertirse en trabajadores asalariados y reducir su demanda de crédito para
invertir en actividades productivas. Estos hallazgos muestran que los hogares que se mudan a un
negocio, en general, necesitan mas crédito, y los prestatarios de microfinanzas que eran asalariados
en la linea de base tenian mas probabilidades de abrir su propio negocio por la segunda y tercera
ronda. Estos resultados sugieren que el aumento del endeudamiento informal de los hogares que
realizan trabajos asalariados en la linea de base se genera, probablemente, debido a suaumento en
la demanda de crédito para realizar nuevas oportunidades de negocios. De esta manera, los autores
encuentran apoyo de su segunda hipétesis: la provision de servicios microfinancieros aumenta el
endeudamiento informal en los hogares que, en la linea de base, tenian una alta propensién a iniciar
un nuevo negocio.

En la siguiente tabla se observan los resultados diferenciando hogares pobres y menos pobres.
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Tabla 18

(0 (2) (3)
VARIABLES LOAN INCIDENCE LOAN AMOUNT
(A) effect of microfinance borrowing
microfinance borrower*poorer -0.088%** 40.4
(0.024) (836.6)
microfinance borrower*less poor -0.052%* -450.3
(0.025) (406.7)
Observations 3703 3703
Adjusted R-squared 0.221 0.060
(B) effect of membership years
membership years*poorer -0.0075%* 179.0 270.0*
(0.0035) (114.3) (139.6)
membership years*less poor -0.011** -191.9%* -171.5%*
(0.0046) (77.4) (83.7)
membership years*poorer* multi-membership -357.2%%
(142.6)
membership years*less poor*multi-membership -104.7
(145.7)
Observations 3703 3703 3703
Adjusted R-squared 0.218 0.062 0.062

This table presents regression results in which the dependant variable is the same as table 3. The
independent variables are microfinance membership interacted with poverty status (panel A) or
number of membership years interacted with poverty status or poverty status and if one is a
member of more than one MFI (panel B). All specifications include other covariates: household
head’s age, gender and education, household size, number of children, number of unwell
members, total household assets, total household owned land, number of female members,
maximum education of female members. All specifications control for household fixed effects
and village trends and correct standard errors for household clusters. The corrected standard
errors are in parentheses. * significant at 10%; ** significant at 5%; *** significant at 1%.

Fuente: Islam, Nguyen, Smyth (2014)

La participacién en IMFS reduce la propensién a tomar prestamos informales, tonto en hogares
pobres como en los menos pobres. Sin embargo, solo tienen un efecto negativo en los montos de
los préstamos informales de los menos pobres, que también se mantiene con el paso del tiempo.

También existe la posibilidad de que los hogares sean miembros de mas de una IMF. Los autores
controlan este efecto y los resultados se observan en la tercera columna. Encontraron que los
hogares pobres tomaron mas préstamos de fuentes informales cuanto mas largo es el periodo
durante el cual permanecieron miembros de las IMFs (cada afio de membresia adicional aumentd
el préstamo informal en 270 taka (S US 9.2)), pero si reducen los préstamos informales si cruzan el
financiamiento a través de IMFs (por 357 taka ($ US 12.2)), lo que se puede observar en la columna
3. No se encontrd un efecto similar para los hogares menos pobres. Estos hallazgos apoyaron la
tercera hipodtesis de los autores: la provision de servicios microfinancieros reduce el endeudamiento
informal para hogares menos pobres, pero lo aumenta para hogares mas pobres.

Otros resultados interesantes se encontraron respecto a los efectos en el mediano y largo plazo. El
efecto de IMFS en préstamos informales es negativo pero no significativo en el corto plazo. Aunque
el efecto es mayor en el largo plazo, sigue siendo insignificante, pero si lo es para hogares menos
pobres y agricultores. Respecto a la cuarta hipdtesis de los autores, se comprueba que los efectos
se vuelven mds fuertes con el paso del tiempo.

Por ultimo Islam, Nguyen y Smyth (2014) analizan los efectos en los préstamos informales tomados
por mujeres, que siempre toman menos cantidad y montos de préstamos informales que los
hombres. Cuando las mujeres toman el préstamo de IMFS se logra un efecto negativo en los
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informales temados por hombres del mismo hogar, mientras que el efecto es positivo para las
mujeres, tanto en cantidad como en monto. Las IMFS aumentaron en un 1.8% la propensién de
mujeres a tomar prestamos informales, y estos préstamos fueron utilizados para fines no
productivos como el consumo. Esto apoya su quinta hipdtesis: la provisién de servicios
microfinancieros aumenta la demanda de préstamos informales de mujeres, que son utilizados
generalmente para consumo.

En resumen, Islam, Nguyen y Smyth (2014) encontraron que el acceso a las microfinanzas redujo la
propension de los hogares a solicitar préstamos de fuentes informales, pero no los montos de los
préstamos. Por lo tanto, hay un apoyo parcial a su primera hipétesis. Encontraron que los efectos
son dispares segun los niveles de pobreza y que aquellos hogares que inician un negocio piden mas
créditos, independientemente de la fuente. Los efectos se acentuaron con el paso del tiempo. Por
ultimo, el acceso a servicios microfinancieros aumentd el endeudamiento informal en las mujeres
destinado a consumo.

Se observd que los hogares mas pobres y asalariados no reducen los préstamos informales con el
acceso a las IMFS. Mientras mas crédito toman de las IMFS, més necesitan de fuentes informales.
La Unica excepcion se encuentra cuando toman créditos de otras IMFS.

Khandker (2013) encontré que los beneficios obtenidos de micro emprendimientos son 115%
mayores cuando toman préstamos de IMFS comparados con los que toman de fuentes informales.

Es muy importante observar la heterogeneidad en los resultados. En el estudio de Islam, Nguyen y
Smyth (2014) se encontrd un efecto favorable para los menos pobres pero no para los mas pobres
y para las mujeres. En este sentido, Pytkowska y Spannuth (2012) abogan por la necesidad de
mejorar la educacion financiera de los prestatarios, para evitar que se envuelvan en un circulo
vicioso de endeudamiento cada vez mas dificil de sostener que derive en mds inconvenientes
econdmicos. En cuanto al rol de la mujer, sin el acceso a las microfinanzas, la mayoria no participaria
en las decisiones financieras del hogar.
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Conclusion

En el presente trabajo se plantearon determinadas temdticas comuUnmente debatidas en la
literatura sobre las microfinanzas y sus efectos en los sectores mas pobres. Diversos estudios han
arribado a resultados muy heterogéneos sobre los beneficios del acceso a los servicios
microfinancieros.

Las Instituciones del Sur de Asia lidian permanentemente con mujeres pobres, principalmente de
zonas rurales, adoptando diferentes modalidades de crédito. Muchos suponen que su intervencién
deberia generar algin impacto econdmico y social en la vida de las mujeres pobres.

Garikipati (2011) midié el empoderamiento femenino en términos de horas de trabajo destinadas a
empleo independiente y activos obtenidos para desarrollar sus propios negocios. Encontré que,
mientras los microcréditos tienen poco impacto en las mujeres con el paso del tiempo, estos ayudan
a sus esposos a pasar de empleos asalariados a empleos independientes. Esto sucede, seglin su
opinidn, debido a que los préstamos que toman las mujeres son tipicamente utilizados en aumentar
el patrimonio del hombre, principalmente para activos productivos del hogar. Sus hallazgos
indicaron que solo las mujeres que utilizan el crédito en emprendimientos que son dirigidos por
ellas mismas, pueden asignar mas de su tiempo a trabajo independiente. Si bien hay un pequeio
efecto sobre el empoderamiento de las mujeres, el mismo se ve contrarrestado con casos en que
los microcréditos aumentan el empoderamiento de los hombres, agrandando ain mas la brecha.

Holvoet (2005) utilizé la toma de decisiones como medida de empoderamiento de la mujer.
Demostrd que la forma en que el crédito ingresa al hogar no es muy relevante para modificar los
patrones de toma de decisiones. Las mujeres ganaron una mayor participacién en asuntos
directamente relacionados con el uso del préstamo, pero no fueron capaces de traducir este efecto
en otras decisiones domésticas. Cuando los préstamos se canalizan a través de grupos de mujeres y
se combinan con intermediacidn social, se observan cambios sustanciales: se dejan las decisiones
tomadas por los hombres o a partir de las normas para decidir de manera conjunta o con toma de
decisiones femenina. Estos efectos se refuerzan cuando aumenta el tiempo de membresia de las
mujeres.

Holvoet (2005) sostiene que la intermediacion de grupos sociales se ha ido incrementando,
generando un gran cambio institucional. Las mujeres participantes de los préstamos grupales fueron
involucrdandose en temas de la comunidad y fortaleciendo su posicidn individual dentro del hogar.
En un contexto donde se incrementan los fondos de los donantes, es importante poner en
perspectiva el supuesto de que cualquier IMF empodera a las mujeres. Los hallazgos de la autora
indican que la intermediacion intensiva de grupos sociales potencia los efectos del programa.

Mahamuda Khan (1999), por su parte, sostiene que mientras los programas microfinancieros se
volvieron populares en el alivio de la pobreza y la promocién del empoderamiento de la mujer, se
demostré que las mujeres valoran mas un salario que un crédito, por su estabilidad y el beneficio
material del ingreso. El 50% de los créditos que tomaron las mujeres de su estudio, fueron utilizados
por otros individuos.
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Comparando con los resultados que obtuvo Garikipati (2011), estas mujeres estudiadas pueden
estar ocupando el crédito en un destino que no les genera un ingreso lo suficientemente atractivo
y rentable que les permita abandonar sus empleos asalariados para enfocarse en un
emprendimiento propio. Ya vimos que muchas lo utilizan en consumo o, indirectamente, en
incrementar los bienes de sus esposos. Esto enfatiza la importancia de influenciar el uso de los
microcréditos en lugar de enfocar todas las estrategias en el alcance, y fomentar el
acompafiamiento y capacitacién en el desarrollo de los emprendimientos como lo ha demostrado
Holvoet (2005).

Kabeer (2005) concluye que los efectos de las IMFs en la reducciéon de la pobreza obligan a analizar
cada organizacién en particular en determinados contextos. Sostiene que independientemente del
ritmo y alcance del efecto que provocan, las microfinanzas ofrecen un medio importante y eficaz
para generar cambios en varios frentes econdmicos, sociales y hasta politicos. Sin embargo, no se
debe quitar el foco de las politicas publicas, que deben ampliarse para promover el desarrollo
econdmico a favor de los pobres.

Otra tematica muy debatida en la literatura es el efecto de las IMFs en la reducciéon de la pobreza.
Donou-A y Sylwester (2015) compararon en qué medida contribuyen los bancos tradicionales y las
IMFs en el alivio de la pobreza. Sus resultados indicaron que los préstamos bancarios tienen un
efecto significativo en la reduccién de la pobreza cuando la misma es medida por el indice de
recuento de la pobreza y por la brecha de pobreza, sin encontrar impactos significativos al medir
por la brecha de pobreza al cuadrado. Por otro lado, los préstamos de las IMFs no reducen
significativamente la pobreza en ninguna de las medidas analizadas. Estos resultados son robustos
cuando se mide el desarrollo financiero como porcentaje de activos sobre PBI g, incluso, los efectos
son mayores. A nivel agregado, los bancos parecen generar un mayor efecto en la pobreza que las
IMFs, aunque estas ultimas hayan demostrado lograr un impacto a nivel local.

Por su parte, Attanasio et al (2015) demostraron que los préstamos colectivos, a diferencia de los
individuales, fueron relativamente efectivos en aumentar las actividades empresariales y mejorar el
bienestar del hogar relacionado con el consumo y la alimentacidn pero no con los ingresos. Segun
su opinidn, estas diferencias pueden atribuirse a que el programa grupal proyecta una mejor
disciplina en sus prestatarios que pueden desarrollarse en el largo plazo.

Los estudios de Donou-A y Sylwester (2015) y Attanasio et al (2015) pueden haber arribado a
conclusiones diferentes debido al enfoque que utilizé cada uno: Donou-A y Sylwester parten de un
estudio a nivel agregado de varios paises del mundo que incluye bancos comerciales e IMFs,
mientras que Attanasio et al estudian el efecto Unicamente en las zonas rurales de Mongolia de las
IMFs. Estos resultados dispares pueden deberse a que, si bien una IMF puede favorecer localmente
a una comunidad en multiples segmentos, es mas dificil que logre un impacto a nivel nacional.

Islam, Nguyen y Smyth (2014) estudiaron los efectos de las IMFs en la informalidad y encontraron
que el acceso a las microfinanzas redujo la propensién de los hogares a solicitar préstamos de
fuentes informales, pero no los montos de estos ultimos. A su vez, los efectos observados fueron
dispares segun los niveles de pobreza y género, y se acentuaron con el paso del tiempo. Los hogares
mas pobres y asalariados no reducen los préstamos informales con el acceso a las IMFS y, para el
caso de las mujeres, aumenté el endeudamiento informal destinado a consumo. Sin embargo, la
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provision de servicios microfinancieros reduce el endeudamiento informal para hogares menos
pobres.

Es muy importante observar la heterogeneidad en los resultados en cada tema analizado. Los
efectos de las IMFs son diferentes segln el contexto en el que actian, la metodologia que utilizan y
las caracteristicas de sus prestatarios. Si bien en algunos casos no se ha encontrado evidencia
suficiente que confirme un efecto importante en la reduccion de la pobreza y el alejamiento de la
informalidad, si se obtuvieron importantes resultados en otros segmentos como el consumo o la
propiedad de activos del hogar. Aunque el efecto en el desarrollo de emprendimientos y en la toma
de decisiones para el caso de las mujeres es acotado, si ellas no contaran con el acceso a los servicios
microfinancieros, emprender un negocio probablemente no seria una alternativa para ellas, y su
participacién en las decisiones del hogar seria aun mas reducida.

Los desafios que se presentan a partir de estos estudios se centran en la necesidad de mejorar el
acompafiamiento y la educacién financiera de los prestatarios, para evitar que se envuelvan en un
circulo vicioso de endeudamiento cada vez mas dificil de sostener que derive en mds inconvenientes
econdmicos. Las novedades tecnoldgicas deben convertirse en una herramienta que mejore el
alcance de las instituciones en vez de atentar contra su sustentabilidad.

Se debe tener presente que las IMFs por si solas dificilmente puedan combatir problemdticas tan
complejas como la pobreza y la desigualdad de género, pero si se acompanan de politicas publicas
de largo plazo que apoyen este segmento que aun esta en desarrollo y que trae aparejados multiples
beneficios, probablemente los efectos que se analicen a futuro nos brinden mejores resultados.
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